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Grusswort
Liebe Leserinnen,
liebe Leser

In den vergangenen
Tagen haben uns er-
freuliche Nachrich-
ten erreicht. Zwei
Mitglieder des Ge-

werbevereins wurden mit hohen Aus-
zeichnungen geehrt. Auf der einen
Seite ist dies die Thoma Baukeramik
GmbH, die das Kompetenzlabel «Pla-
tinum» vom Schweizerischen Plat-
tenverband erhalten hat. Diese Aus-
zeichnung ist eine Bestätigung für die
langjährigen Investitionen in Qualität
und Vertrauen. Von den über 3000 Be-
trieben des Schweizer Plattenverban-
des SPV erhielten bis heute lediglich
160 diese hoheAuszeichnungmit dem
PlatinumKompetenzlabel.

Eingliederung müsse man einfach
tun und nicht darüber reden. Diese
Meinung vertritt Urs Keller von der
Liuma AG Hauswartung. Am 10. Ap-
ril 2019 durfte er den This-Priis 2019
entgegen nehmen. Für diesen Preis
wurden ursprünglich 110 Arbeitgeber
nominiert. Mit dem This-Priis werden
Unternehmen ausgezeichnet, die sich
auf besonders eindrückliche Art und
Weise für die berufliche Integration
von Menschenmit Krankheit oder Be-
hinderung einsetzen. Die berufliche
Eingliederung ist nach wie vor keine
Selbstverständlichkeit.

Beiden Unternehmungen und ihren
Inhabern gratulieren wir für diese
Auszeichnungen herzlich. Es sind
auch Beweise, auf welch hohem Ni-
veau sich das örtliche Gewerbe be-
wegt und sich auch immer wieder
Gedanken macht, wie die Zukunft ge-
staltet werden kann.

Zukunft gestalten? Ein überaus wich-
tiges Thema. Da spielt unumstösslich
die Digitalisierung eine gewichtige
Rolle. ImNachgang zum 1. Volketswil
Economic Forummachten wir uns im
Gewerbeverein Volketswil Gedanken,
auf welche Weise wir dieses Thema
unseren Mitgliedern näher bringen
könnten. Fortsetzung Seite 2

Die passende Küche zu finden, ist eine
Herausforderung.Dank professioneller
Beratung wird Ihr Traum bald Realität.

Volketswil, Industriestrasse18 | bauarena.ch

Knopf in der Planung?

Sie bauen,wir beraten.

Referent Beat Jenny von der Trepos AG und GVV-Präsident Stephan Ulrich waren sich einig: Digitalisierung nicht ohne uns! Bild: zvg

Für das ervolki vom 26. April konnte
Beat Jenny von der Trepos als Referent
gewonnen werden. Die Trepos verbin-
det drei Generationen und bringt viel
Erfahrung mit, wenn es darum geht,
das entsprechende Unternehmen für
den Verkauf und den Kundendienst in
der Kommunikation und Verkauf mit
Digitalisierung fit zu machen.
Seit über 20 Jahren ist Trepos die
richtige Adresse für Verkaufs-, Kun-
dendienst-, Kommunikations- und
Marketingtrainings. Die Kunden pro-
fitieren von modernsten Methoden,
um kundengerecht und nachhaltig zu
verkaufen, erfolgreich zu beraten und
aktiv zu kommunizieren.

Auch wichtig für KMUs
In seiner Begrüssung unterstrich
Stephan Ulrich, Präsident des Ge-
werbevereins Volketswil, wie wich-
tig die Digitalisierung auch für die
KMUs sei. Die Digitalisierung finde
statt, entweder mit uns oder dann
eben ohne uns.
Stephan Ulrich meinte, die Digitali-
sierung gebe es schon lange. Heu-
te zeige sich aber gerade hier eine
Mischsituation bei den Kunden. Auf
der einen Seite die älteren, die sich
damit noch eher schwer tun, auf der
anderen Seite die jüngeren, die so
quasi damit schon aufgewachsen
seien.

Training, Beratung und Coaching
Verkaufstrainings, Marketingtrainings
und Führungstrainings werden in
deutscher und französischer Sprache
angeboten. Die Trepos-Referenten
sind immer mit Kameras unterwegs.
Dies gibt allen Teilnehmern jederzeit
die Möglichkeit, ihr Auftreten, ihre
Ausführungen, ihre Positionen be-
sprechen und korrigieren zu können.
Um auf dem Einkaufszettel der Kun-
den zu bleiben, respektive zu kom-
men, ist es wichtig, die Socialmedia-
kanäle immer wieder zu bespielen,
immer mit den neuesten Informatio-
nen zu «füttern», um so im Kopf der
Kunden zu bleiben.

Wie undwo informieren sich
Kunden heute?
Es gibt da zwei Bereiche. Auf der einen
Seite Google, wo eine aktive Suche je-
derzeit möglich ist. Auf der anderen
Seite Facebook und ähnliche Social-
Media-Kanäle als passive Möglichkeit.
Google präsentiert Antworten auf Fra-
gen und die Informationen sind immer
abrufbar. Social-Media ist eher kurz-
fristig. Schon nach wenigen Tagen sind
die Informationen aus dem Newsfeed
verschwunden. Es leuchtet deshalb
ein, zuerst die Webseite fit zu machen,
um danach die Social-Media-Kanäle zu
bespielen.

Offline empfohlen –Online geprüft
Die Bewertungen im Internet können
sowohl positivwie auch – leider – negativ
sein.Daspielt diePräsentationeineganz
wichtigeRolle. Für guteBewertungen ist
es unabdingbar, sich dafür zu bedanken.
Bei negativen Bewertungen gehört es
sich, darauf Antwort zu geben, um auch
zu erfahren, warum der entsprechende
ungünstige Eintrag erfolgt ist.

Warumbrauchtman SocialMedia?
Man hat ja eineWebseite!
Eine gute Webseite hat den Vorteil,
dass viele Informationen ersichtlich
sind. Gibt man bei Google das Pro-
dukt ein, erscheint automatisch auch
die entsprechende Webseite. Wichtig
ist aber immer der Entscheid was auf
der Webseite ersichtlich ist. Je mehr
Inhalte umso besser. Gewerbebetriebe
verfallen oft in den Fehler, ihr Produkt
verkaufen zu wollen, dabei aber ihre
Dienstleistungen zu vergessen. Das
darf nicht passieren. Nicht übersehen
darf man auch bei den Social Media,
dass Google keinerlei Informationen
auf den entsprechenden Plattformen
findet. Wenn die Webseite nicht im Griff
ist kommen klarerweise auch die Pro-
bleme mit Social Media.

Digitalisierung –mit oder ohne uns!
Nach dem 1. Volketswil Economic Forum vom 17. Januar 2019 war es eigentlich klar, dass dem
Thema Digitalisierung innerhalb des Gewerbevereins Volketswil breiter Raum gegeben werden
soll. Das brillante Referat damals im Gries von Sven Ruoss erleichterte den Entscheid ganz
wesentlich ein ervolki zur Digitalisierung zu organisieren.

Fortsetzung Seite 2
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Referent Beat Jenny: «Es ist nicht so wichtig, was man tut – es ist wichtig,
dass man es tut.» Bild: zvg

Noch eine Bemerkung zu Facebook:
Facebook ist schnell aufgeladen und
verpufft ebenso schnell wieder. Da-
her ist es auch wichtig, die Webseite
immer mit neuen Informationen zu
füllen und diese auch auf Facebook
zu teilen.

Konzentration ist wichtig
«Es ist nicht sowichtig, wasman tut –
es ist wichtig, dass man es tut», so
die Aussage von Beat Jenny. Die
Frage stellt sich immer, was man
im Google haben möchte und was
auf Facebook und wie man das kom-
binieren kann. Heute wird immer
mehr mit Video gearbeitet. Auch die
Schulungen finden vermehrt über
Video statt. Hierbei ist die Konzen-
tration wichtig. Es gibt Geschäfts-
modelle, die online bestens funk-
tionieren und solche, die nicht
über online abgewickelt werden
können.

Schulungen für Inhaber von KMUs
und Mitarbeiter werden immer
wichtiger, um den Anschluss im
digitalen Zeitalter nicht zu verpas-
sen. Dies hat den Gewerbeverein
Volketswil veranlasst, zusammen
mit Beat Jenny und Trepos, Mitglied
des GVV, Abend-Workshops anzu-
bieten.

1. Online Marketing Basis
Donnerstag, 27. Juni 2019
Die wichtigsten Grundlagen und
Möglichkeiten des Online Marke-
tings, die Verbindung zwischen Goo-
gle und Webseiten, Online Werbung
und Social Media.

In diesem Kurs wird gezeigt:
• wie Online Marketing «Basis»
funktioniert
• die Verbindung von Google und
Webseite
• Online Werbung und deren Möglich-
keiten
• der Einsatz von E-Mail Marketing
(Text und Video)
Dauer: 3 Stunden

2. Web- und Landingpage
Montag, 9. September 2019
Die Kursteilnehmer bauen mit ein-
fachsten Mitteln ihre Webseite, op-
timieren ihren Auftritt und gestalten
ihre digitale Visitenkarte für ihre
Unternehmung oder vermarkten ihr
Produkt über eine eigens konzipier-
te Landingpage.

Es wird gezeigt:
• wie man eine Webseite aufbaut
• die richtigen Texte für Traffic
sorgen

• Bilder und Videos richtig einge-
setzt werden
• Tools und Möglichkeiten, umWeb-
oder Landingpages selber zu ma-
chen
Dauer: 3 Stunden

3. Facebook für Unternehmen
Donnerstag, 26. September 2019
Als grösste Social Media Plattform
hat Facebook viele Vorteile für die
Unternehmung des Kursteilneh-
mers. Eine gute Social Media Stra-
tegie hilft, bei der Zielgruppe in die
Sichtbarkeit zu kommen, um nicht
vergessen zu werden.

Es wird gezeigt:
• wie man auf einfachste Art und
Weise seinen Facebook-Auftritt
pflegt
• wie man nicht seine Produkte son-
dern die Dienstleistungen bewirbt
• welche Beiträge auf Facebook
garantiert funktionieren
Dauer: 3 Stunden

4. Linkedin –
das Business Netzwerk
Jeder Unternehmer ist nur so gut,
wie sein Netzwerk. Linkedin ist die
Plattform wenn es darum geht, im
geschäftlichen Kontakt mit den poten-
ziellen Kunden und Interessenten zu
bleiben.

Es wird gezeigt:
• wie man mit Linkedin Präsenz
schafft
• welche Strategien auf Linkedin
funktionieren für den Kursteil-
nehmer im Verkauf
• wie man das Unternehmen und
die Mitarbeiter professionell
aufstellt
• Dauer: 3 Stunden

5. Instagram – für Unternehmen
Instagram ist die Plattform, welche
sich in den letzten Jahren massiv
entwickelt hat.
Nicht nur private Personen, sondern
auch Unternehmen können von der
schnell wachsenden Plattform pro-
fitieren.

Es wird gezeigt:
• welchen Vorteil Instagram für die
Unternehmenskommunikation
bietet
• wie Instagram regional auch für
ein KMU eingesetzt werden kann
• wie Storys und Beiträge so
gestaltet werden können, dass
der Kursteilnehmer mit seinem
Unternehmen in die Sichtbarkeit
kommt
Dauer: 3 Stunden

6. Video-Basics – wie erstellt
man Videos per Handy
Dienstag, 15. Oktober 2019
Nichts dreht schneller als Videos,
unsere Smartphones erlauben es,
mit wenig Aufwand ein kurzes Video
zu erstellen. Schon heute werden
mehr Videos als Bild- oder Text-An-
zeigen angeschaut.

Es wird gezeigt:
• wie man mit dem Smartphone ein
Video aufnimmt
• welche Hilfsmittel benötigt
werden (Mikrofon, Apps usw.)
• wie man ein Skript schreibt und
vor der Kamera spricht
Dauer: 3 Stunden

Es ist fraglos so, dass die Digitali-
sierung stattfindet – entweder mit
uns oder dann eben ohne uns. Wir
sind der Meinung, dass sie mit uns
stattfinden muss und wir Möglich-
keiten anbieten sollten, um unseren
Mitgliedern die Möglichkeit zu ge-
ben, sich mit dieser wichtigen The-
matik intensiv zu befassen. Mit dem
ervolki vom 26. April 2019 haben wir
den entsprechenden Start gemacht.
Beat Jenny von der Trepos AG hat
eindrücklich aufgezeigt, was zu tun
wäre, um noch erfolgreicher werden
zu können.

Aus diesen Gründen wird der Gewer-
beverein Volketswil in naher Zukunft
Workshops anbieten, die sich vertieft
mit der Digitalisierung befassen und
in welchen die Kursteilnehmer alle
Informationen erhalten können, die
sie als für ihre Unternehmung rele-
vant betrachten.

DasörtlicheGewerbebefindet sichauf
einem sehr hohen Level. Die Gewer-
bebetriebe wissen sehr genau, wel-
che Produkte sie anzubieten haben.
Auf der anderen Seite wäre es aber
für bisherige und neue Kunden eben-
sowichtig zu erfahren, welcheDienst-
leistungenmit demUnternehmenver-
bunden sind. Auch dies sind wichtige
Informationen für einen erfolgreichen
Verkauf. Gerade auch für die KMUs ist
die Digitalisierung von grosser Be-
deutung. Natürlich gibt es die Digita-
lisierung schon lange. Darum ist es
richtig, sich auf dem neuesten Stand
zu halten. Zu wissen, was man bei
Google suchen und finden kann, zu
wissen, welche Vorteile Facebook bie-
tet. An den Social-Media kommt heute
absolut niemand mehr vorbei. Gerade
bei der Präsentation im Internet spielt
auch die Bewertung eine gewichtige
Rolle. Diese kann sowohl positiv wie
leider manchmal auch negativ sein.
Das kann vermieden werden, indem
man sich informiert und auch weiter-
bildet. Die Weiterbildung ist nicht nur
wichtig in seinem eigenenMetier, also
dem Beruf. Die Weiterbildung spielt
auch eine grosse Rolle auf demGebiet
der Social-Media. Deshalb bietet der
Gewerbeverein Volketswil hierwie be-
reits erwähnt Workshops an, um sich
auf dem Gebiet, das für jeden persön-
lich wichtig scheint, weiterzubilden.
Die Details dazu kann man dem Leit-
artikel der heutigen Ausgabe der Ge-
werbezeitung entnehmen.

In diesem Sinne wünsche ich Ihnen
nun viel Lesevergnügen.

Stephan Ulrich
Präsident GVV

Fortsetzung von Seite 1
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Digitalisierung-Workshops
Zeit und Investition:

Zeit: Die Workshops finden jeweils von 18.00 bis 21.00 Uhr
in Volketswil statt.
Investition: Die Kosten des Workshops pro TeilnehmerIn
betragen 150 Franken exkl. MwSt.
Kursdokumentation und kleine Verpflegung inbegriffen.

Anmeldungen:

Die Daten und der Veranstaltungsort werden auf der
Webseite des Gewerbevereins Volketswil aufgeschaltet.
Die Verrechnung läuft direkt über den Gewerbeverein
Volketswil.

Organisation:

Trepos AG
Hölzliwisenstrasse 12, 8604 Volketswil
Beat Jenny und Christian Panzeri
Telefon 079 525 82 15
b.jenny@trepos.ch, www.trepos.ch

Wir helfen Ihnen dabei. Kontaktieren Sie uns.
 www.enaw.ch +41 44 421 34 45

MEHR ALS NUR
HEISSE LUFT!
Mit der Nutzung von Abwärme sparen Sie Energie und Kosten in Ihrem Unternehmen.
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Beim gesponserten Apéro hat man jeweils genügend Zeit, um sich auszutauschen. Bilder: zvg

Stephan Ulrich, Präsident des GVV,
durfte 83 Mitglieder, Begleitpersonen
und Gäste begrüssen. Davon waren
52 stimmberechtigt und für die allen-
falls durchzuführenden Abstimmun-
gen ergab dies ein absolutes Mehr
von 27 Stimmen.

Zahlreiche Gäste
Stephan Ulrich durfte folgende Gäste
im JaVa 4 begrüssen: Benjamin Fi-
scher, Kantonsrat und Präsident der
SVP Volketswil. Gemeinderat Daniel
North. Yves Krismer, Präsident der
Schulpflege Volketswil. Michael Wyss,
Präsident der FDP Volketswil. Von den
GVV-Ehrenmitgliedern waren Peter
Bergmann, Bruno Hauser und Wer-
ner Sander anwesend. Der Bezirks-
gewerbeverband wurde von Marco
Bachmann und Sven Eberle vertreten.
Marco Merlo vertrat den befreundeten
Gewerbeverein Wangen-Brüttisellen.
Vom bevorstehenden Dorffest 2020
gaben sich Marco Schmäh (Präsident)
und Oli Caprez (Sponsoring) die Ehre
ihrer Anwesenheit. DieMedienwurden
durch Karin Signer und Toni Spitale
(Volketswiler Nachrichten) vertreten.
Bedanken durfte sich der GVV-Prä-
sident einmal mehr beim anonymen
Spender des Apéros und bei Toni
Schreiber für die seit vielen Jahren
offerierten gebrannten Wasser zum
Kaffee.

Traktandenwerden abgearbeitet
Als Stimmenzähler wählte die Ver-
sammlung Amit Baer und Markus

Richard. Als neues Traktandum 6
legte die Versammlung die finanziel-
le Unterstützung des Dorffestes 2020
durch den GVV einstimmig fest.
Zum Protokoll der Generalversamm-
lung vom 13. April 2018 gab es kei-
nerlei Wortmeldungen. Mit Verzicht
auf das Verlesen des von Susanne
Rickenbach abgefassten Protokolls
fand dieses unter Verdanken an sie
ohne Gegenstimme Genehmigung.

Der Präsident hatte dasWort
Im Rückblick auf 2018 erinnerte
Stephan Ulrich an folgende Anlässe:

13. April 2018: Er präsidierte seine
erste Generalversammlung

27. Juni 2018: Mitglieder des GVV
besichtigten den Flughafen Zü-
rich-Kloten und durften mitanse-
hen, wie liebevoll das Gepäck unter-
irdisch sortiert wird und auf welche
Art und Weise die Polizei fragwürdi-
ges Gepäck unter die Lupe nimmt.

3. Oktober 2018: Im Restaurant
Chappeli durfte wieder eine schöne
Zahl von jungen Berufsleuten für
ihre Abschlussnote 5+ die Ehrung
entgegen nehmen. Der Anlass war
wieder hervorragend organisiert
durch Heidy Wuffli.

19. bis 21. Oktober 2018: OK-Präsi-
dent Patrick Isenegger präsentierte
nochmals die Highlights der VOGA
2018.

Dezember 2018: Nachdem Reto
Sprecher frühzeitig bekannt gab,
dass er 2019 für das Layout der Ge-
werbezeitung nicht mehr zur Ver-
fügung stehen werde, musste eine
neue Lösung gefunden werden.
Samuel Bachmann mit bachmann
printservice gmbh übernahm die
Arbeit. Gleichzeitig wurde das Lay-
out sanft angepasst.

17. Januar 2019: 1. Volketswil Econo-
mic Forum, welches auf grosses Inte-
resse stiess und möglichst bald eine
Fortsetzung erhalten soll.

Weiter Anlässe des GVV oder solche,
die vom Gewerbeverein unterstützt
werden: Gwerbler-Stamm jeden 1.
Freitag im Monat, jeweils um 11.00
Uhr im JaVa4. Apéro am Neuzuzü-
gertag. Die Gewerbezeitung, die auch
zukünftig viermal im Jahr erscheint.
Apéro an den Gemeindeversamm-
lungen. Präsidentenkonferenzen des
KGV und des BGU. Dazu kommt noch
eine grosse Anzahl von Einladungen.

Die Finanzen des GVV
Jürg Egli, im GVV für die Finanzen
zuständig, präsentiere die Jahres-
rechnung 2018. Sie schliesst mit
einem Aufwand von 26’5389 Fran-
ken und einem Ertrag von 26’4159
Franken ab. Der Verlust beträgt
1230 Franken. Dies ergibt nun ein
Vereinsvermögen von 64’787 Fran-
ken. Seitens der Revisoren wird die
Rechnung, nachdem niemand das
Wort verlangte, zur Abnahme emp-
fohlen. Gleichzeitig wurde dem Vor-
stand Décharge erteilt. Präsident
Ulrich dankte den beiden Revisoren
Janine Rietli und Florian Fleischer
für ihre wertvolle Arbeit.

Der Versammlung wurde seitens
des Vorstandes vorgeschlagen, die
Mitgliederbeiträge auf dem bisheri-
gen Stand zu belassen: Aktivmitglie-
der 200 Franken, Passivmitglieder
100 Franken. Einmalige Aufnahme-
gebühr 300 Franken. Auch diesem
Antrag stimmte die Versammlung
ohne Gegenmeinung zu.

Unterstützung Dorffest 2020
Marco Schmäh und Oli Caprez prä-
sentierten das Dorffest 2020, das
vom 3. bis 5. Juli 2020 stattfinden

soll. Der Vorstand schlug der Ver-
sammlung vor, das Dorffest mit ei-
nem Sponsorenbetrag von 25’000
Franken zu unterstützen. Je 12’500
Franken sollten dazu 2019 und 2020
aufgewendet werden. Nicht unbe-
dingt auf grosse Liebe konnte sich
das Vorhaben abstützen, das Dorf-
fest nicht mehr im Dorfkern durch-
zuführen. Eine gewisse Skepsis
sprach aus den Worten. Nüchtern
betrachtet ist es aber ganz ein-
fach heute nicht mehr möglich, das
Dorffest am ursprünglichen Ort wie
2004, 2007 und 2011 zu organisieren
Es steht da einfach kein Platz mehr
zur Verfügung. Mit 7 Gegenstimmen
und 2 Enthaltungen wurde der An-
trag des Vorstandes angenommen.

Budget undMitgliedermutationen
Aufgrund des Sponsorenbeitrages
an das Dorffest resultiert im Budget
2019 ein Verlust von 14’940 Franken.
Einnahmen für den GVV sind die Mit-
gliederbeiträge, die entsprechenden
Aufnahmegebühren sowie die Ver-
mietung der Plätze im Gewerbekrei-
sel bei der Landi Volketswil.

Im Vereinsjahr 2018 haben 9 Mitglie-
der den Gewerbeverein Volketswil
verlassen. Eingetreten sind dem ge-
genüber folgende 18 neue Mitglieder:

bachmann printservice gmbh
TCS Sektion Zürich
PeGe Beschriftungen GmbH
Concordia Krankenversicherung
Huwiler Gartendesign
LokalinfoAG (VolketswilerNachrichten)
Domi Sorice
Konshi-Asia kitchen & Sushi
VitaFutura AG
Mövenpick Schweiz AG
Expo Store GmbH
Sauter Immobilien
Die Gartenmacher AG
Basler Versicherung AG
R. FUCHS Partner AG
Ever Clean GmbH
Inside / Imufin AG
Swiss-Storenbau GmbH

Damit gehören zum Gewerbeverein
Volketswil 170 Mitglieder: 5 Ehren-
mitglieder, 6 Passivmitglieder und
159 Aktivmitglieder.

Rücktritt
Am 19. April 2013 wurde Urs Keller
in den GVV-Vorstand gewählt. Er hat
den Vorstand während seiner Mit-
gliedschaft tatkräftig unterstützt.
Heute, am 5. April 2019, nach 6 Jah-
ren Vorstandstätigkeit trat er nun zu-
rück. Zuletzt bekleidete er das Amt
des Vize-Präsidenten. Stephan Ul-
rich würdigte seine Tätigkeit im Vor-
stand und dankte Urs Keller herzlich
für seine Mitarbeit. Er wünschte ihm
unter dem Applaus der Versamm-
lung für die Zukunft alles Gute.

Nachdem die beiden Revisoren keine
Rücktrittgelüste zeigten, wurden Ja-
nine Rietli und Florian Fleischer für
ein weiteres Jahr in ihrem Amt be-
stätigt.

Jahresprogramm 2019

26. April 2019: ervolki «Digitalisie-
rung» mit Beat Jenny, Firma Trepos
AG. www.ervolki.ch

18. Mai 2019: Neuzuzügertag

14. Juni 2019: Rechnungsgemeinde-
versammlung

11. September 2019: Tagesausflug
Bergwerk Gonzen Sargans

18. September 2019: 5+-Anlass

20. September 2019: Gemeindever-
sammlung

November 2019: Herbstessen, zu-
sammen mit dem IVV und dem Ge-
meinderat

6. Dezember 2019: Budgetgemein-
deversammlung

3. April 2020: 39. Generalversamm-
lung des GVV

Auf der Homepage des GVV wird
über alle Anlässe informiert.

Mitglieder-Anträge und Diverses
Seitens der Mitglieder wurden keine
schriftlichen Anträge eingereicht.
Präsident Stephan Ulrich dankte am
Schluss der Generalversammlung
allen Anwesenden für das zahlreiche
Erscheinen und das aktive Mitwir-
ken.

38. Generalversammlung des Gewerbevereins Volketswil

Speditiv am neuen Ort
Nach langen Jahren im Parkhotel Wallberg entschloss sich der Vorstand des Gewerbevereins
Volketswil seine Generalversammlung vom 5. April 2019 neu im Restaurant JaVa 4 zu organisieren.
Der Versuch darf mehr als nur als gelungen bezeichnet werden. Georg Albrecht und sein bestens
vorbereitetes Team verstanden es ausgezeichnet, dem GVV ein gediegenes Ambiente
zu präsentieren.

Festlich gedeckte Tische im JaVa 4.Vize-Präsident Urs Keller wird von Stephan Ulrich verabschiedet.

Dorffest 2020
Die Präsenz des Gewerbever-
eins und des Gewerbes allge-
mein unserer Gemeinde am
Dorffest ist sehr wichtig. Wenn
nun seitens des Gewerbever-
eins Volketswil ein Sponso-
renbetrag gesprochen wurde,
bedeutet dies nichts anderes,
als dass wir für dieses Geld
auch eine Gegenleistung erhal-
ten. Die Gegenleistungen sind
nun Gegenstand von Gesprä-
chen zwischen dem OK Dorf-
fest und dem Vorstand des GVV.
Sollten seitens der Mitglieder
Ideen vorhanden sein, wie sich
diese Gegenleistungen gestal-
ten müssten, ist der Vorstand
jederzeit gerne bereit, diese
Ideen entgegenzunehmen.
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Für den This-Priis 2019 wurden 110
Arbeitgeber nominiert. Fünf standen
im Final. Schlussendlich hat sich die
Expertenjury für die Liuma AG ent-
schieden. Was auffällt, dieses Jahr
hatten es nur KMU-Betriebe in die
Endrunde geschafft. KMU-Betriebe
sind bekanntlich das Rückgrat der
Wirtschaft und sie sind mit Blick auf
die fünf Finalisten das Fundament für
den Wiedereinstieg nach Krankheit.

Der This-Priis
Der This-Priis ist der Arbeitgeber-
Award im Kanton Zürich. Mit dem
This-Priis werden Unternehmen aus-
gezeichnet, die sich auf besonders
eindrückliche Art und Weise für die
berufliche Integration von Menschen
mit Krankheit oder Behinderung ein-
setzen.
Die berufliche Eingliederung ist nach
sie vor keine Selbstverständlichkeit.
Der This-Priis möchte Firmen inspi-
rieren und ermutigen, sich nachhaltig
für die Integration von gesundheitlich
eingeschränkten Personen zu enga-
gieren. Es braucht Arbeitgebende, die
Chancen für den beruflichen Neuan-
fang geben. Das Engagement dieser
Betriebe ist keine Einbahnstrasse,
denn berufliche Integration ist ein Ge-
winn für alle.
Am Anfang des This-Priis steht Ma-
thias Widmer. Der Namensgeber des
Preises wurde mit einer zerebralen
Lähmung geboren. Sein Vater Hansu-
eli Widmer regte in seinem Testament
den This-Priis an und stellte für die
Lancierung die finanziellen Mittel zur
Verfügung. Die Brüder Lienhard und
Martin Widmer setzten die Idee um
und gründeten den Verein «This-Pri-
is». Mit dem jährlich verliehenen Preis
sollen Firmen animiert werden, in ih-
ren Betrieben nachhaltige Stellen für

Menschen mit Krankheit oder Behin-
derung zu schaffen.
Seit der Lancierung 2006 hat sich der
This-Priis als Arbeitgeber-Award im
Kanton Zürich etabliert. Die SVA Zü-
rich war von Anfang an überzeugt von
der Idee des This-Priis und unter-
stützte den privaten Verein mit perso-
nellen Ressourcen und Know-how.
Mit der Pensionierung von This Wid-
mer entschied die Familie, den Verein
und die Verantwortung des Arbeitge-
ber-Awards in neue Hände zu geben.
Auch in Zukunft geht es darum, der
erfolgreichen beruflichen Integration
eine Plattform zu geben. Die ausge-
zeichneten Unternehmen ermutigen
andere, selber Möglichkeiten für die
Eingliederung zu schaffen. Seit 2016
ist die SVA Trägerin des This-Priis.

Nomination
durch das eigene Personal
Auf die Frage an Urs Keller, wer denn
seine Firma für den This-Priis nomi-
niert habe, meinte er kurz und über-
zeugend: «Mein eigenes Personal».
Das wollte nun aber die Gewerbezei-
tung doch etwas genauer wissen. Bei
den beiden Personen, die die Liuma
AG für den This-Priis vorschlugen,
handelt es sich um Giancarlo und
Leonora.
Giancarlo war acht Minuten tot. Er er-
litt einen Herzinfarkt. Nach zwei er-
folglosen Wiederbelebungsversuchen
schafften es dann die Ärzte beim drit-
ten Mal. Sie holten ihn zurück ins Le-
ben. Seine damalige Arbeit konnte er
nicht mehr bewältigen. Dies löste eine
Negativspirale aus. Zu den Herzprob-
lemen kam die psychische Belastung.
Er sei nicht mehr sich selber gewesen.
Dies änderte sich bei seinem ersten
Besuch in der Liuma AG. Urs Keller
war für Giancarlo der Rettungsanker.

Er konnte bei der Liuma AG anfangen.
Zuerst als Hauswart in einem 50-Pro-
zent-Pensum. 2017 stellte Urs Keller
Giancarlo fest an. Neben seiner Stelle
als Hauswart arbeitet er heute noch
zusätzlich im Büro.
Noch vor einemJahrwäre das undenk-
bar gewesen. Das Leben der zweifa-
chen Mutter Leonora geriet komplett
aus den Fugen. Posttraumatische Be-
lastungsstörung – jeder Schritt, jedes
Gespräch war eine Herausforderung.
Langsam tastete sie sich im Arbeits-
training bei We-Care an die Arbeit
heran. Bei der Liuma AG konnte sie
mit einem 50-Prozent-Pensum in den
Arbeitsversuch starten. Die neue Auf-
gabe wurde zum Katalysator für ihre
Genesung. Urs Keller bot ihr nach eine
gewissen Zeit eine Festanstellung an
mit einem 100-Prozent-Pensum.

Urs Keller und seine Liuma AG
Urs Keller ist Unternehmer durch
und durch. Seine erste Firma, ein Un-
ternehmen für Gartenbau, gründete
er mit 23 Jahren. Wenige Jahre spä-
ter kommt die Liuma AG hinzu. Diese
Firma gründete er mit Marcel Mathys
(Matma) zusammen. Heute gehört die
Liuma AG vollumfänglich Urs Kel-
ler. Mit 12 Mitarbeitenden bietet er in
seiner Firma Hauswartungen, Grün-
pflege und Bootsservice an. Als der
leidenschaftliche Segler bei einem
Vereinstreffen von der We-Care Ar-
beitsintegration hörte, war er sofort
begeistert. «Jeder hat das Recht auf
einen Platz in der Arbeitswelt. Eine
Aufgabe haben, Wertschätzung er-
fahren: Das gibt einem in einer so
schweren Situation Auftrieb», sagt
Urs Keller. Er weiss genau wovon er
spricht. Nach Operationen an beiden
Händen war er selber lange krank ge-
schrieben. Wegen Komplikationen bei

der Narbenbildung hat er noch immer
mit Einschränkungen und Schmerzen
zu kämpfen. «Wir haben alle unsere
Stärken und vielleicht auch ein kleines
Handicap», sagt er etwas nachdenk-
lich. Integration ist für Urs Keller eine
Herzensangelegenheit.
Jeder Arbeitsversuch kann ein erster
Schritt zurück in die Berufswelt sein
– auch wenn der Weg lang ist. «Ein
Versuch lohnt sich allemal», findet
Urs Keller. Er hofft, dass seine Erfah-
rungen auch andere Unternehmen für
die Eingliederung begeistern können.
Er ist überzeugt: «Wir alle haben eine
soziale Verantwortung. Ausserdem
lohnt sich dieses Engagement auch

für den Betrieb.» Der Zusammenhalt
im Team, die Motivation und Treue der
Mitarbeitenden – für Urs Keller gibt es
viele Gründe Personen mit Handicap
zu integrieren. Und dann der persönli-
che Mehrwert: «Die Erfolge zu sehen,
ist das schönste Gefühl.»

Liuma AG
Bühlstrasse 15
8604 Volketswil
Telefon 044 997 22 02
info@liuma.ch
www.liuma.ch

Grosse Ehre für Urs Keller von der Liuma AG Hauswartungen

Die Liuma AG gewinnt den This-Priis 2019
Eingliederung muss man einfach tun und nicht darüber reden. Diesen Eindruck vermittelt
Urs Keller, Inhaber der auf Unterhaltsarbeiten spezialisierten Firma Liuma AG in Volketswil und
Mitglied des örtlichen Gewerbevereins. Er macht kein Aufheben um die Auszeichnung, die sein
Unternehmen am 10. April 2019 an der IV-Jahrestagung in Zürich entgegen nehmen durfte.
Aber er freut sich sehr darüber.

Urs Keller präsentiert stolz den This-Priis. Bild: zvg

H a u s w a r t u n g e n

Hofwiesenstr. 4b • Phone +41 (0) 44 945 22 77 • Mobile +41 (0) 79 133 22 77
www.costaviolagastro.com • info@costaviolaimport.com

K I B A G K a n a l u n t e r h a l t A G

Te l e f o n 0 4 4 8 0 6 2 0 2 0

Beratung • Planung • ausführung • reParaturen

Ihr schlüssel
zurWärme 044 822 04 80

T 044 822 04 80
F 044 822 04 79
info@brunomeyerheizungen.ch
www.brunomeyerheizungen.ch

Bruno Meyer Heizungen AG
Im Schossacher 22
8600 Dübendorf

· INDUSTRIE- UND
HAUSTECHNISCHE ANLAGEN

· PROJEKTIERUNG
· BERATUNG UND PLANUNG
· UNTERHALT UND REPARATUREN
· TELECOM UND NETZWERK

044 945 08 88 I www.fz-elektroag.ch
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Sacha, Pascal und Michael Thoma freuen sich riesig über das Platinium-Label. Bild: zvg

Kürzlich wurde die seit 1986 in Vol-
ketswil ansässige Firma Thoma
Baukeramik GmbH mit diesem Label
ausgezeichnet. Diese Auszeichnung
ist eine Bestätigung für die langjähri-
gen Investitionen in Qualität und Ver-
trauen.

Platinum – das Kompetenzlabel
der Keramikbranche
In Zukunft treten die Schweizerischen
Plattenleger- und Plattenhandel-
betriebe mit diesem Label auf. Sie
zeichnen sich damit für ihre Qualität
und Arbeit speziell aus. Dazu gehören
insbesondere die ganze Arbeitskette,
von der Beratung und dem Offertwe-
sen über die Ausführung bis zur Nach-

bearbeitung für eine langlebige Wert-
erhaltung. Mit dem Label sollen auch
das Image und die Wettbewerbsfä-
higkeit der Keramikbranche gestärkt
werden.

Anspruchsvolle Kriterien
Nachdem die Betriebe bereits für die
Aufnahme in den Schweizer Platten-
verband SPV von der jeweiligen Sek-
tion geprüft werden, durchlaufen sie
für die Auszeichnung mit dem Plati-
num-Label eine weitere Prüfung. Zu
den Kriterien gehören für Plattenle-
gerbetriebe unter anderem die Aus-
und Weiterbildung des Personals,
die interne Qualitätskontrolle, die
Angebotsdifferenzierung , die Anzahl

Gutachten die zu Arbeiten der Firma
erstellt wurden, die Einhaltung der
Kreditoren und der Nachweis im Be-
rufsregister.

Unabhängiges K-Gremium
Die Vergabe erfolgt durch das un-
abhängige Kompetenz-Gremium. Es
setzt sich zusammen aus je einem
nicht mehr aktiven Vertreter des Han-
dels, einem Fachexperten des SPV
und einem Mitglied des SPV Zentral-
vorstandes. Dieses Gremium wird je-
weils durch den SPV Zentralvorstand
für drei Jahre gewählt.

160 Platinum-Labels
Von den über 3000 Betrieben des
Schweizer Plattenverbandes SPV
erhielten bis heute lediglich 160 die
hohe Auszeichnung mit dem Plati-
num Kompetenzlabel. Sacha, Michel
und Pascal Thoma, welche die Firma
in zweiter Generation führen, freuten
sich sehr über diese hohe Auszeich-
nung, die für sie auch eine Bestätigung
für ihre langjährige Investition in Qua-
lität und Vertrauen ist. Damit wurde
der Thoma Baukeramik GmbH aber
auch ein sehr gutes Zeugnis über das
berufliche Können und die ausgeübte
Geschäftspraxis ausgestellt. Diese
Eigenschaften stehen auch zukünftig
den Auftraggebern in hohem Masse
zur Verfügung.

Thoma Baukeramik GmbH
Büelstrasse 15, 8604 Volketswil
Telefon 044 997 21 71
info@thoma-baukeramik.ch
www.thoma-baukeramik.ch

Thoma Baukeramik GmbH

Ehre, wem Ehre gebührt
Im vergangenen Jahr lancierte der Schweizerische Plattenverband sein Kompetenzlabel
«Platinum». Mit diesem Label ausgezeichnete Plattenleger und Plattenhandelsbetriebe stehen
für besonderes Vertrauen und Qualität bei Bauherren, Architekten und Gestaltern.

Anzeige

International Van of the Year 2019**

R Bis zu 20 Fahrassistenzsysteme1

R Bis zu 1000 kg Nutzlast1

R Bis zu 4.4m3 Laderaum2

R Viel Platz auf kleinem Raum

Den neuen Opel Combo jetzt bei uns Probe fahren. Wir freuen
uns auf Sie!

ab

CHF 12’990.–*

*Unverbindliche Combo Cargo BASIC Einstiegsmodell-Preisempfehlung, exkl. MwSt. (7,7%). Das Angebot ist ausschliesslich
für die gewerbliche Nutzung bestimmt. 1Optional bzw. in höheren Ausstattungslinien verfügbar. 2Der Combo Cargo XLmit
langem Radstand, mit umgeklapptem Beifahrersitz und geöffneter Durchladeklappe. **www.van-of-the-year.com/
winners.html

DER NEUE OPEL

COMBO LIFE
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Das ganz besondere Bijou der Gemeinde Volketswil – das Schwimmbad Waldacher. Bild: zvg

Idyllisch in einer Waldlichtung gele-
gen, zahlreiche Attraktionen und ein
gutes Restaurant: Eine wachsende
Anzahl Gäste – jährlich bis zu 80‘000
– aus Volketswil und den umliegen-
den Gemeinden schätzen die Badi
Waldacher mit ihren zahlreichen
Vorzügen als sommerliche Oase.

Saisonabonnement als Privileg
Als 1969 die ersten Gäste in die neu
eröffnete Badi spazierten, präsen-

tierte sich ihnen noch ein ziemlich
anderes Bild als heute – viele Attrak-
tionen waren noch nicht vorhanden.
Im Laufe der Jahre gesellte sich
dann ein Farbtupfer im Schwimm-
bad-Angebot zum anderen und der
Besucherkreis dehnte sich auf die
Umgebung von Volketswil aus. Sai-
sonabonnements waren übrigens
anno dazumal noch ein besonderes
Privileg: Sie wurden zu Beginn nur
an Volketswilerinnen und Volkets-

wiler verkauft – und zwar hochoffi-
ziell im Gemeindehaus. Heute sind
sie am Schalter des Schwimmbads
erhältlich.

Attraktion umAttraktion ergänzt
Die 70 Meter lange Grosswasser-
rutsche bereicherte die Badeland-
schaft als eine der ersten Attrak-
tionen. Es folgte ein Beachvolley-
ball-Feld, welches das Spektrum
an möglichen sportlichen Aktivitä-

ten erweiterte. Auch Eltern konn-
ten immer entspannter baden, weil
das Planschbecken für die Kleins-
ten deutlich vergrössert und mit
verschiedenen Extras – inklusive
Sonnensegel – ausgestattet wur-
de. Die neuste Errungenschaft von
letztem Jahr sind eine barriere-
freie Nasszelle und ein i-swim IV
Pool-Lift für das Schwimmerbe-
cken. Nicht zu vergessen sind die
700 Gratisparkplätze, die vor allem
den von weiter her kommenden
Schwimmbadbesuchern eine kom-
fortable Anreise ermöglichen.

Pläne im technischen Bereich
Für René Läuchli, der im Frühjahr
2017 die Schwimmbad-Leitung
vom langjährig amtierenden Urs
Blättler übernommen hat, ist das
aber noch lange nicht alles. Ob-
schon immer wieder in die Sicher-
heit und Technik investiert wurde,
gibt es weiteren Handlungsbedarf
bei den technischen Anlagen. «Ziel
ist es, das Schwimmbad Walda-
cher zeitgemäss, effizient und
störungsfrei betreiben zu können
und unseren Gästen bestmög-
liche Qualität und Sicherheit zu
bieten. Ein prioritäres Vorhaben
ist das Ersetzen der gesamten
Schwimmbad-Steuerungstechnik.
Wir streben zudem an, dass unse-
re schwimmenden Gäste irgend-
wann in einem Chromstahlbecken
statt des heutigen Betonbeckens
ihre Runden ziehen können», gibt
René Läuchli Einblick in künftige
Projekte. Bereits für diese Saison
eingerichtet wurde ein neuer Lie-
geplatz beim Nichtschwimmerbe-
cken, welcher diejenigen Eltern
näher an die Kinder bringen soll,
die zuvor gerne auch auf der Wie-

se zu finden waren – eine wert-
volle Neuerung, um die Sicherheit
im Bad zu erhöhen. Eine weitere
Optimierung, die viel Freude ver-
spricht, ist der neue Spielplatz.
Die bestehende Spielfläche wurde
vergrössert und mit einem neuen
Drehkletterturm sowie einer Kin-
derwippe ausgestattet.

Schwimmbad Waldacher

Ein halbes Jahrhundert voller Badefreuden
Ein Volketswiler Juwel feiert bald Geburtstag: Das Schwimmbad Waldacher hat vor 50 Jahren
seine Tore geöffnet. Die perfekte Gelegenheit für ein rauschendes Jubiläumsfest.

Anzeigen

Rauschendes Fest
Als Dankeschön für alle
heutigen und zukünftigen
Gäste des Schwimmbads
Waldacher geht’s bald rund
in unserer Badi: «Sommer,
Sonne, Spass» ist das Motto
des Jubiläumsfests, das am
Wochenende vom 22./23.
Juni 2019 im Schwimmbad
stattfindet. Das bunte Pro-
gramm reicht von Artistik-
Schwimmen über einen
Eltern-Kind-Wettkampf bis
zu einer Technik-Führung.
Was sonst noch geboten
wird, findet man unter
www.volketswil.ch bei den
Veranstaltungen.

Der Eintritt ist kostenlos und
es gibt einen Shuttleservice
der Verkehrsbetriebe Glattal
(VBG) zwischen «Zänti» und
Schwimmbad.

OBRIST BODENBELÄGE
8603 Schwerzenbach
044 825 07 17

obrist-bodenbelaege.ch
info@obrist-bodenbelaege.ch

AUSSTELLUNGSRAUM
Alte Gasse 17Alte Gasse 17
8604 Volketswil

Gerne übernehmen wir auch Möbelmontagen und Demontagen
(z.B. vor Verlegung des Laminats: Schlafzimmerschrank demontieren
und anschl. wieder montieren)

Vinyl
Laminat
Holz-Terassenreinigung
und vieles mehr

WIR sind Ihr Partner für:
Parkett
Parkett schleifen, versiegeln/oelen
Parkett-Reparaturen
Teppich

Jetzt informieren:
 0 71 / 9 69 36 36
www.portas-ag.portas.ch
PORTAS-AG
Im Ebnet
8370 Sirnach
info@portas-sirnach.ch

Wünsche erfüllenWünsche erfüllen und Werte erhalten

Türen Haustüren Küchen Treppen Schranklösungen Spanndecken Fenster

Besuchen
Sie unsere
Ausstellung

Aus alt und verwohnt wird wieder schön und modern: Unsere individuellen
Renovierungslösungen ersparen den aufwändigen Neukauf und die Baustelle.
Die erstklassigepflegeleichtePORTAS-Qualität bietet jahrzehntelangenWerterhalt.

DASTOYOTA-CENTER
ZÜRICHOBERLAND
SEIT50JAHRENZürichstrasse 976, 8610 Uster

044 905 20 30, www.bamert.ch

Corolla Hybrid Style, 2,0 HSD, 132 kW, Ø Verbr. 3,9 l/100 km, CO₂ 89 g/km, En.-Eff. A. CO₂-Emissionen aus Treibstoff- und/oder Strombereitstellung 21 g/km. Ø CO₂-Emission aller in der Schweiz immatrikulierten
Fahrzeugmodelle 137 g/km. Empf. Netto-Verkaufspreis, inkl. MwSt., CHF44’900.– abzgl. Eintauschprämie vonCHF1’000.– = CHF43’900.–, Leasingrate CHF549.–/Mt., Anzahlung 17%desBrutto-Verkaufspreises,
Vollkaskoversicherungnicht eingeschlossen.Leasingkonditionen:Eff. Jahreszins0,90%,Vollkaskoversicherungobligatorisch, Laufzeit 24Monateund10’000km/Jahr. EineLeasingvergabewirdnicht gewährt, falls
sie zur Überschuldung führt. Ein Angebot der MultiLease AG. Vollgarantie, Free Service und Assistance sind gemäss den entsprechenden Toyota Richtlinien und nicht an die Leasinglaufzeit gebunden. Die
Leasingkonditionen sind gültig für Vertragsabschlüssemit Inverkehrsetzung vom 20. Februar 2019 bis 31. Mai 2019 oder bis aufWiderruf.

JETZTERHÄLTLICH

COROLLAHYBRID
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Einer der beiden Richtbäume wurde auf der neuen, aufgestockten Turnhalle
beim Trakt C montiert. Bilder: Beatrice Zogg

Der Rohbau steht und mit der Auf-
richte wurde ein weiterer Meilen-
stein erreicht. Die Bauherrschaft
bedankte sich am Donnerstag, 9.
Mai 2019, mit der Feier der Aufrichte
bei allen Handwerkern für die bisher
geleistete Arbeit.

Gleich zwei Richtbäume schmückten
die Baustelle beim Schulhaus Hell-
wies. Einer auf dem Rohbau der neu
erstellten Turnhalle auf dem Trakt
C und einer auf dem neuen zweiten
Obergeschoss auf dem Trakt A, der
neuen Lernlandschaft.

Nach einer kurzen Begrüssung
durch Baukommissionspräsidentin
und Schulpflegerin Sabine Weg-
mann war das Aufrichtefest um
16.30 Uhr offiziell eröffnet. Gefeiert
wurde in der ehemaligen Turnhal-
le der Schule Hellwies, die neu als
Mehrzweckraum genutzt werden
wird.
Eingeladen waren alle am Bau betei-
ligten Handwerker, Projektverant-
wortliche, Architekten, Schulpfle-
gemitglieder sowie die Schulleitung
vom Hellwies. Kulinarisch wurden
die Gäste mit einem feinen italieni-
schen Buffet verwöhnt.

Dank an Handwerker
Schulpräsident Yves Krismer
dankte in seiner Rede allen am Bau
beteiligten Handwerkern: «Es ist
beeindruckend, was seit dem Spa-
tenstich am 17. April 2018 alles ge-
leistet wurde.» Mit den realisierten
Aufstockungen der Trakte A und C
falle eines nochmals besonders
auf: die ausgezeichnete Raumnut-
zung. «Für die Erweiterung der
Schulanlage musste kein zusätz-
licher Quadratmeter Land verbaut
werden. Das ist eine grosse Stärke
des Umbau- und Erweiterungs-
projektes Hellwies», so der Schul-
präsident. Er hoffe, dass weiter-
hin alles nach Plan laufe und im
Sommer 2020 die Schule Hellwies
aus der Drehscheibe In der Höh in
«ihr» umgebautes Schulhaus zü-
geln kann. Auf diesen Zeitpunkt
hin würde im Hellwies neu auch ein
schulergänzendes Betreuungsan-
gebot mit Mittagstisch angeboten.
Mittelfristig sei auch ein Tages-
schulangebot vorgesehen. «Da-
mit wollen wir die Vereinbarkeit
von Beruf und Familie in Volkets-
wil noch stärker fördern», so der
Schulpräsident.

Erste Farbanstriche
Die Bauarbeiten beim Schulhaus
Hellwies laufen nach Plan. Mitte

März wurden die ersten Holzele-
mente für das neue zweite Oberge-
schoss auf dem Trakt A montiert.
Die langen Dachträger wurden mit
dem Kran befördert, ebenfalls die
Elemente für die Oblichter. Paral-
lel dazu liefen die Vorbereitungsar-
beiten für die Montage der Holzele-
mente für das neue Obergeschoss
auf dem Trakt C. Nun kann mit dem
Innenausbau der Räume begonnen
werden. Bereits erste Farbanstri-
che an den Holzelementen der De-

cke gab es im neuen, zweiten Ober-
geschoss beim Trakt A: Das als
offene Lernlandschaft konzipierte
Geschoss erstrahlt in frischem
Blau. Die grossen durchgehenden
Fensterfronten lassen auf allen
Seiten viel Licht herein und schaf-
fen im Raum bereits jetzt eine offe-
ne, freundliche Atmosphäre.

Schulpflege Volketswil

Schulanlage Hellwies: Aufrichte nach einem Jahr Bauzeit

Schulanlage Hellwies: Aufrichte nach einem Jahr Bauzeit
Am Donnerstag, 9. Mai, wurde in der Schule Hellwies Aufrichte gefeiert. Nach einem Jahr Bauzeit
ist der Rohbau fertig und die beiden neuen Geschosse auf den Trakten A und C stehen. Nun geht
es an den Innenausbau.

Blick in das offene neue zweite Obergeschoss im Trakt A. Hier entsteht die
neue Lernlandschaft.

Anzeigen

Zum Essen gab es bei der Aufrichtefeier unter anderem einen feinen Risotto
sowie Lasagne.

Schulpräsident Yves Krismer dankte den Handwerkern für die bislang ge-
leistete Arbeit.

standbau.ch

Messebau • Events • Infrastruktur

Wir sind gerne für Sie da – auch in Volketswil.
Credit Suisse AG, Volketswil, Ralph Züblin, Telefon 044 905 23 36.
credit-suisse.com

Der wichtigste Punkt unserer Beratung:

Ihre Zufriedenheit.

Telefon 044 940 94 17 | www.filo-treuhand.ch

• Finanzbuchhaltung
• Lohnbuchhaltung
• Treuhand
• Steuerberatung
• Office-Dienstleistung

FILO Treuhand GmbH
Bahnhofstrasse 2

8610 Uster

Donnerstag, 6.Juni 2019,
14.30 Uhr

Herzlich willkommen
zur Hausführung

• Sääli im Restaurant Vita,
In der Au 5, 8604 Volketswil

• Für die öffentliche Hausbesichtigung
ist keine Anmeldung erforderlich.

Wir freuen uns auf Sie!

vitafutura
informiert
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Das Schulhaus Zentral soll an der Rückseite mit einem dreigeschossigen Anbau erweitert werden. Zudem soll das
Dachgeschoss ausgebaut werden. Bild: Beatrice Zogg

Nach der Erweiterung bzw. Sanie-
rung der Schulanlagen In der Höh
und Hellwies bildet die Sanierung
und Erweiterung der Schulanlage
Zentral den dritten Meilenstein im
Rahmen des Projekts «Schulraum
2020». In diesem Langzeitprojekt
werden alle Volketswiler Schulanla-
gen (ausser Gutenswil) saniert und
bei Bedarf auch erweitert.

Dreigeschossiger Anbau
Das unter kommunalem Kultur-
schutz stehende, ockerfarbene
Schulhaus Zentral an der Eichholz-
strasse 11 stammtausden50er-Jah-
ren und bedarf einer umfassenden
Innen- und Aussensanierung. In den
letzten Jahren wurden die erfor-
derlichen Sanierungsmassnahmen
bewusst zurückgestellt oder auf das
absolute Minimum beschränkt. Jetzt
können diese gemeinsam mit der
Schulraumergänzung kostengünsti-
ger realisiert werden.
Die schulischen Bedürfnisse im
Schulkreis Nord können durch die
Erweiterung von drei Universal-
räumen mit Gruppenräumen und
dem geplanten Ausbau des Dach-
geschosses im Schulhaus Zentral

erfüllt werden. So ist sichergestellt,
dass es auch im Norden der Schul-
gemeinde genügend Schulraum
gibt. Die neuen Universalräume
werden mittels eines rückseitigen,
dreigeschossigen Anbaus im süd-
lichen Gebäudeteil bewerkstelligt.
Die erforderliche Lifterschliessung
wird ebenfalls über alle Geschosse
im Anbau realisiert.

Somit kann der Schulbetrieb op-
timiert werden und entspricht den
zeitgemässen pädagogischen sowie
baulichen Anforderungen.

Der heute ungenutzte Dachraumwird
als Universalraum für eine intensive
multifunktionale Nutzung ausgebaut
und soll auch für Tagesstrukturen
nutzbar sein.AuchdieSchulbibliothek
soll in Kombination als Lernraum ge-
nutzt werden können.

Ersetzt werden müssen zudem
grosse Teile der Elektroinstallati-
onen, der Heizungsanlage und Lüf-
tungsanlage sowie die sanitären
Einrichtungen. Gesetzliche Auflagen
sind auch im Bereich des baulichen
Brandschutzes, der Behinderten-

gleichstellung sowie der Erdbeben-
sicherheit zu erfüllen.

Aufwendige Schadstoff
sanierung
Im revidierten Ausgabenplan Schul-
raum 2020 (Stand 2015) sind für
die Sanierung und Erweiterung der
Schulanlage Gesamtkosten von 9.45
Millionen Franken enthalten. Der
nun vorliegende detaillierte Kosten-
voranschlag weist gegenüber dem
Ausgabenplan eine Kostensteige-
rung von 1.75 Millionen Franken auf.
Die Kostenentwicklung gründet auf
folgenden Hauptpositionen:

• Die Schadstoffanalysen haben
einen wesentlich grösseren Sanie-
rungsumfang gezeigt. Insbesondere
die schadstoffhaltigen Innenputze
verursachen Mehrkosten von rund
400'000 Franken.

• Zum Zeitpunkt der Erstellung
des Ausgabenplans wurde eine
spätere Sanierung der Fenster-
konstruktionen vorgesehen. Eine
Neubeurteilung der Fensterkonst-
ruktionen inklusive Sonnenschutz
hat die Schulpflege veranlasst, die
Sanierung und Ersatzvornahme
der Fensterkonstruktionen in das
Sanierungsprojekt aufzunehmen.
Die Kosten belaufen sich auf rund
800'000 Franken.

• Die Elektroinstallationenmüssen
umfangreicher ersetzt werden. Die
Beleuchtungskörper sind in einer
energieeffizienten LED-Ausführung
vorgesehen. Der Mehrkostenanteil
beläuft sich auf rund 400'000 Franken.

• Es sind statische Verstärkungs-
massnahmen im Dachboden-
bereich zur Gewährleistung der
Tragsicherheit nötig. Die Mass-
nahmen belaufen sich auf rund
200'000 Franken.

Die vier Hauptpositionen ergeben
Mehrkosten von 1.75 Millionen Fran-
ken gegenüber dem Ausgabenplan.

Sanierung undWerterhaltung:
gebundene Ausgaben
Die Sanierung und Werterhaltungs-
massnahmen der heutigen Anlage,
die Erfüllung der gesetzlichen Auf-
lagen und die Gewährleistung der
schulisch erforderlichen Massnah-
men in Höhe von rund 7,9 Millionen
Franken werden als gebundene
Ausgaben beurteilt. Bei einem Ver-
zicht auf die Erweiterungsmass-
nahmen müsste insbesondere die
hindernisfreie Erschliessung (Lift-
erschliessung) neu konzipiert wer-
den. Bei einer Ablehnung des bean-
tragten Objektkreditbetrages durch
den Souverän liegt die Genehmigung
der gebundenen Kosten in der Kom-
petenz der Gesamtschulpflege.

Objektkredit von 10.39 Millionen
Die Gesamtkosten für die Sanierung
und Erweiterung Schulhaus Zentral
belaufen sich gemäss Kostenvoran-
schlag auf 11,2 Millionen Franken.
Davon wurden durch die Schulpflege
am 13. Dezember 2016 für die Vor-
arbeiten und das Planerwahlver-
fahren 100’000 Franken und an der
Schulgemeindeversammlung vom 1.
Dezember 2017 für die Erarbeitung
des Bauprojekts 710‘000 Franken
genehmigt.

Daraus ergibt sich ein noch zu ge-
nehmigender Kredit in Höhe von
10,39 Millionen Franken. Der Ob-
jektkredit wird an der Schulgemein-
deversammlung vom 14. Juni 2019
vorberaten. Die Urnenabstimmung
erfolgt am 1. September 2019.

Stimmt der Souverän der Sanierung
und Erweiterung der Schulanlage
Zentral zu, soll mit den Bauarbeiten
im Sommer 2020 begonnen werden.
Bezugsbereit soll das sanierte und
erweiterte Schulhaus im Sommer
2022 sein. Für die Zeit des Umbaus
zieht die Schule Zentral in die Schul-
anlage Lindenbüel.

Schulpflege Volketswil

Medienmitteilung der Schulpflege Volketswil

Schule Zentral soll saniert und erweitert werden
Schulraum 2020: Bereits steht der dritte Meilenstein im Projekt «Schulraum 2020» an.
Die Schulanlage Zentral soll saniert und erweitert werden. Der Objektkredit in Höhe von 10,39
Millionen Franken wird an der Schulgemeindeversammlung vom 14. Juni vorberaten.
Die Urnenabstimmung findet am 1. September statt.

Rot eingefärbt: Der geplante Anbau mit drei Universalräumen und Gruppen-
zimmern sowie der neuen Liftanlage. Plan: PDDas Modell zeigt den geplanten Anbau. Visualisierung: PD

Projektierungskredit
fürs«Lindenbüel»

Bereits in Planung ist auch
der vierte Meilenstein im
Rahmen des Projektes Schul-
raum 2020: Die Sanierung
der Schulanlage Lindenbüel.
Gemäss Zustandsanalyse
aus dem Jahr 2013 verfügen
insbesondere die elektrotech-
nischen und sanitären Aus-
rüstungen über einen grossen
Erneuerungsbedarf. Auch die
Schadstoffthematik, die in
vielen Bauten der 70er-Jah-
ren besteht, soll im Zuge der
Sanierung berücksichtigt und
gelöst werden.

Zeitgemässes Raumlayout
Die Schulanlage mit deren
Gebäudetrakten soll grund-
sätzlich erhalten bleiben.
Aufgrund der veränderten
Anforderungen an einen
zeitgerechten Schulbetrieb
soll jedoch das Raumlayout
den neuen Ansprüchen leicht
angepasst werden. Insbeson-
dere die naturwissenschaft-
lichen Unterrichtsräume
entsprechen nicht mehr den
heutigen unterrichtstechni-
schen Bedürfnissen. Für die
Ausarbeitung eines Vor- und
Bauprojektes inklusive eines
Kostenvoranschlages bean-
tragt die Schulpflege an der
Schulgemeindeversammlung
vom 14. Juni einen Projek-
tierungskredit in Höhe von
620’000 Franken.

Die detaillierten Weisungen zu den
beiden Kreditanträgen sind unter
www.schule-volketswil.ch/schul-
gemeindeversammlung zu finden.

GEWERBEZEITUNGEN
044 430 08 08 · info@gewerbezeitungen.ch · www.gewerbezeitungen.ch

Anzeigen



Gewerbezeitung – Dienstag, 28. Mai 2019 Neue Mitglieder | 9

Anzeige

Das INSIDE bietet ein Gesamtkonzept
aus Shopping, Food, Life- und Work-
style. Obwohl sich das Center durch
namhafte Geschäfte wie H&M oder
Müller auszeichnet, bietet es gleich-
zeitig auch Büro- und Gewerbe-
flächen, Veranstaltungsräume und
Afterwork Parties an. Neben Shop-
ping und gemütlichem Essen kann
auch bequem ein Friseurbesuch ge-
plant werden. Denn der Salon im
Haus bietet Haarschnitte und ver-
schiedene weiteren Haar-Tipps an.
Das Augenzentrum, das neu auch
Beauty mit plastischer und ästheti-
scher Chirurgie anbietet, rundet das
Angebot ab. Dank der verschiedenen

Restaurants und der Dachterrasse
kann im INSIDE aber auch ein ent-
spannter Nachmittag verbracht wer-
den. Auch für einen feinen Business
Lunch eignen sich die drei Restau-
rants, die verschiedene kulinarische
Köstlichkeiten anbieten.
Ein weiteres Plus ist der Kids Corner.
In dem abgegrenzten Indoor-Kinder-
spielplatz können sich die kleinsten
Besucher vergnügen, während die
Eltern gemütlich shoppen oder einen
Snack auf dem Rooftop geniessen.
Ein besonderes Highlight sind die
Kinder-Events im Kids Corner. In re-
gelmässigen Abständen finden be-
treute Events für Kinder statt, an de-

nen die Kleinen zu einem bestimmten
Thema basteln und gestalten.
Übersicht über die Kids Events :
www.inside-volketswil.ch/2019/01/19/
kids-special/

Netzwerken auf demRooftop
Besonders beliebt bei den Besuchern
ist die Rooftop Terrasse des INSIDE.
Denn im Sommer lassen sich auf der
begrünten Terrasse leckere Getränke
und Speisen der Restaurants genie-
ssen. Zwischen blühenden Sträuchern
und moderner Architektur kann beim
frisch zubereiteten Lunch die Mittags-
pause verbracht werden. Nach einem
ausgedehnten Shopping-Trip können

aber natürlich auch leckere Kaffeege-
tränke oder ein Eis auf der stylischen
Terrasse genossen werden.
Zudem findet in regelmässigen Ab-
ständen die Afterwork Party des IN-
SIDE auf dem Rooftop statt. Hierzu ist
jeder eingeladen, der nach der Arbeit
gerne einen geselligen Apéro erle-
ben möchte, mit Kollegen in den Fei-
erabend starten oder sein Netzwerk
erweitern möchte. Bei den Afterwork
Parties, die in der Vergangenheit be-
reits einige Male stattgefunden haben,
legt ein DJ die passende Feierabend-
musik auf und bringt Stimmung auf
das urbane Rooftop.
Wer INISIDE-Member ist, kann sich
auf einen Welcome-Drink freuen und
die Party starten. Alle Termine zur
Afterwork Party sind auf der Website
www.inside-volketswil.ch zu finden.

Räumlichkeiten
für Ihren Firmenanlass
Im oberen Stock des Shoppingcenters
befinden sich verschiedene Räumlich-
keiten, die für Events und Firmenan-

lässe gemietet werden können. Der
Eventroom, mit 170m2, bietet Touch-
screen-TV/Radio, WLAN, eine gemüt-
liche Lounge, verschiedene Steh- und
Sitzungstische sowie eine Kaffeema-
schine und einen Kühlschrank.
Auch für Verpflegung ist gesorgt, denn
für die Events können Apéroplatten
oder Mittagessen in den Restaurants
des INSIDE bestellt werden.
Neben dem Eventroom kann auch das
Rooftop gemietet werden. Die Dacht-
errasse bietet mit ihrem stylischen
Ambiente die optimale Location für
Firmenfeiern oder besondere Anläs-
se. Das Rooftop bietet 500m2 Platz
sowie eine schöne Begrünung, welche
die Dachterrasse in eine stimmungs-
volle Oase verwandelt.
Die Räumlichkeiten können direkt
über CEO Dominik Guthauser gebucht
werden. Alle Infos und Preise sind auf
der Website des INSIDE zu finden.
Mit diesem Gesamtpaket ist das IN-
SIDE weit mehr als nur ein Shop-
ping-Tempel. Ob zum Mittagessen,
zum gemütlichen Einkaufsbummel
oder zur Afterwork Party, ein Besuch
lohnt sich allemal.
Übrigens: ab 17.00 Uhr free parking.

INSIDE Volketswil
Industriestrasse/Hofwiesenstrassse 4
8604 Volketswil
info@inside-volketswil.ch
www.inside-volketswil.ch

Shoppingcenter INSIDE

Lifestyle und Shopping unter einemDach
Das Shoppingcenter INSIDE liegt inmitten der Shopping Area Volketswil. Nicht nur die zeitge-
mässe Architektur, sondern auch das Konzept des Lifestyle-Centers begeistert und bringt
frischen Wind in die eingestaubte Welt der Konsumtempel.

Emil Frey AG Volketswil
Industriestrasse 33, 8604 Volketswil, 044 908 39 00, www.mein-fachmann.ch

Der neue eVito. Alles, was Sie von Mercedes-Benz erwarten - jetzt elektrisch.
Switch on your business. Mehr Informationen erhalten Sie bei der
Emil Frey AG in Volketswil oder unter www.mercedes-benz.ch/e-vito
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Beat Jenny: «Heute geht es vielmehr um die digitalisierte Kommunikation mit unseren Interessenten und Kunden.» Bild: zvg

Gehen wir davon aus, dass Sie sich für
ein neues Auto interessieren. Was no-
tieren Sie sich? Die Marke, die Garage
oder den Namen des Verkäufers? Viel-
leicht haben Sie keinen direkten Bezug
zu diesem Thema, dann werden Sie
jemanden aus Ihrem Umfeld Fragen,
welchem Sie vertrauen beim Thema
Autokauf... oder sie starten einfachmal
Google und informieren sich selbst!

Es kauft nur jemand bei Ihnen,
der Ihnen vertraut
Ob Sie dieses Vertrauen online oder
offline gewinnen, hängt stark von
Ihrer Präsenz ab, wir sehen heute,
dass erfolgreiche Unternehmen und
Verkäufer die Kombination zwischen
off- und online verkaufen meisterhaft
umsetzen. Denn häufig ist es so, dass
Sie auch nach einer mündlichen Emp-

fehlung online geprüft werden. Inte-
ressenten machen sich im Netz ein
erstes Bild von Ihnen und gewinnen
Vertrauen.
Aber wo startet eigentlich Ihr Ver-
kaufsprozess? Auf Google, auf einer
Bewertungsplattform, auf Facebook
oder bei Ihnen im Laden? War es frü-
her direkt bei Ihnen vor Ort, wandert
dieser Startpunkt immer mehr ins

Netz ab. So gilt es sich zu überlegen,
wie Sie sich als Unternehmen, als Ver-
käufer im Netz präsentieren.

Prüfen Sie sich gleich selbst
Nehmen Sie sich 5 bis 10 Minuten Zeit
und googlen Sie zuerst sich selbst und
dann Ihr Unternehmen. Sind Sie auf-
findbar auf Google MyBusiness oder
den Social Media Kanälen und wenn
ja, wie? Welches Bild vermitteln Sie
als erstes? Schaffen Sie es, online
Vertrauen aufzubauen? Wie sieht es
bei Ihrer Konkurrenz aus?
Lassen Sie eine externe Person in
Ihren Betrieb anrufen um sich selbst
zu prüfen, setzen Sie sich die Kun-
denbrille auf und schauen Sie sich bei
Ihrer Konkurrenz um und fragen Sie
sich, warum sollten Sie bei Ihnen sel-
ber Kunde sein?
Gemeinsam mit unseren Kunden ana-
lysieren wir den jeweiligen Verkaufs-
prozess, setzten dabei auf die ver-
schiedenen Kundekontaktpunkte und
definieren dazu geeignete Massnah-
men, um bei den wichtigen Kontakt-
punkten mit den starken Argumenten
zu überzeugen. Verkaufen beginnt im-
mer mehr im Internet.

Menschen kaufen vonMenschen
Auch wenn wir heute viel über die Digi-
talisierung sprechen, welche seit über
20 Jahren fester Bestandteil ist, geht
es heute vielmehr um die digitalisier-
te Kommunikation mit unseren Inte-
ressenten und Kunden, dabei ist der
zentrale Bestandteil der Mensch. Und
ja, Menschen wollen von Menschen

bedient werden, denn Sie sind es, wel-
chen den Unterschied ausmachen.
Seien Sie interessiert, nicht inter-
essant! Starten Sie die persönliche
Kommunikation mit einer guten Be-
darfs- und Bedürfnisanalyse, einer
nutzerorientierter Präsentation und
einer transparenten Verhandlung, so
sind Einwände leicht zu umgehen und
einem erfolgreichem Abschluss steht
nichts mehr im Weg.
Wir bei Trepos AG haben uns zum
Ziel gesetzt das analoge mit dem di-
gitalen Verkaufen zu verbinden, denn
«nicht» gekauft haben viele Inter-
essen schon. Dazu bieten wir in ver-
schiedenen Schulungen, Beratungen
und Coachings für Akquise, Verkaufs-
gespräche, Nachfassung und aktive
Kundenpflege sowie Social Media und
Video-Trainings an. Wir verstehen uns
hier als Ideengeber, als externe Un-
terstützung mit starkem Bezug zum
Kunden. Lassen Sie uns gemeinsam
die Kundenbrille aufsetzen und Ihren
Bedarf erörtern, um so Ihre Kunden
zu Fans machen.
Weitere Artikel zum Thema Verkaufen
und Kommunikation finden Sie auf un-
serem Blog: www.trepos.ch.

Trepos AG
Hölzliwisenstrasse 12
8604 Volketswil
Telefon 079 525 82 15
b.jenny@trepos.ch
www.trepos.ch

Schulung, Beratung und Coaching, Verkaufs- und Kommunikationstraining

Trepos AG
Sie verlieren nicht gegen Ihre Konkurrenz, sondern gegen Ihre Unbekanntheit. Verkaufen
heisst kommunizieren und sich im Kopf Ihrer Zielgruppe einen Platz zu sichern um dort zu sein
wenn der Bedarf da ist. Kommen Sie auf die Einkaufsliste und bleiben Sie dort.

Planung, Projektierung und Ausführung von:
• Heizungs- und Feuerungsanlagen (Öl/Gas)
• Pelletsfeuerungen
• Alternativanlagen/Wärmepumpen/Solaranlagen
• Kaminanlagen
• Sanierung bestehender Heizungen komplett mit allen Nebenarbeiten
• Technisches Büro für Vorprojektstudien
• Projektierung und Ausführungsplanung
• Private Kontrolle nach BBV I,

Fachbereich Wärmedämmung und Heizungsanlagen

Jetzt profitieren!
Sanierungsprämie CHF 1000.– für Ihren neuen Wärmeerzeuger!
Lienhard + Herter AG, Alte Gasse 10, 8604 Volketswil
Tel.: 044 865 35 00, Fax 044 865 31 45, E-Mail: lienhard-herter@swissonline.ch
Web: www.lienhard-herter.com – Wir sind jederzeit für Sie da!

Lienhard + Herter AGseit
1982

Winterberger Holzbau AG

Holzkonstruktionen | Wärme- und Schalldämmung | Fassaden
Dachfenster | Innenausbau | Parkett | Treppenbau

Im Winkel 2 8604 Volketswil Telefon 044 945 48 38
Fax 044 945 31 42 www.winterberger-holzbau.ch
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Am 13. November 2018 hat Natalie
Parpan ihre ever-clean GmbH ge-
gründet. Sie war aber schon zuvor
während mehr als zehn Jahren in
einem professionellen Reinigungs-
unternehmen im Bereich Unter-
haltsreinigungen, Hauswartungen
und Spezialreinigungen im Kanton
Zürich tätig. Dort hat sie die Unter-
haltsreinigung von Grund aus auf-
gebaut. So sind die langjährigen
Kunden sowie auch die langjährigen

Mitarbeitenden in die neue Firma
mitgekommen. Seit der Gründung
im vergangenen Herbst ist das Un-
ternehmen im Wachstum und Nata-
lie Parpan freut sich sehr, neue Kun-
den willkommen heissen zu können.

Professionelle Reinigung
Dieever-cleanGmbHbietetprofessio-
nelle Reinigungsarbeiten für Haus,
Büro und Gewerbe an. Man versteht
sich als ganzheitlicher Dienstleister

in allen Fragen rund um die profes-
sionelle Reinigung. Reinigen sei für
die meisten Menschen eine mehr als
lästige Pflicht, so Natalie Parpan.
Deshalb könne man getrost diese Ar-
beiten in die Hände von erfahrenen
Spezialisten geben und sich in dieser
Zeit auf andere Dinge konzentrieren.

Standards weiterentwickeln
Bei der ever-clean GmbH arbeitet
man stets daran, die Standards wei-

terzuentwickeln, zu optimieren und
für die Kunden immer wieder neue
und attraktive Angebote zu gestal-
ten. Man sorgt dafür, dass durch
Optimierung der Arbeitsabläufe,
Weiterbildung der Mitarbeiter sowie
stetigen Einsatz modernster Reini-
gungsmittel und Geräte der eigene
Qualitätsstandard immer weiter
verbessert und damit zum Kunde-
nutzen optimiert wird.

Direkter Kundenkontakt
Bei der ever-clean GmbH legt man
grossen Wert auf den direkten Kun-
denkontakt. So wird nach dem ers-
ten Auftrag in direktem Gespräch
eruiert, wie der gesamte Ablauf zu
beurteilen ist. Man möchte jederzeit
höchste Kundenzufriedenheit er-
reichen. Dies zeigt sich auch in der
Auswahl der Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter, die entsprechend ihrer
Aus- und Weiterbildung für die Ein-
sätze eingeteilt werden. Neben der
Unterhaltsreinigung umfasst das An-
gebot auch Hausreinigungen, Apart-
mentreinigungen, Putzfrauendienst,
Fensterreinigung, Umzugsreinigung,
Büroreinigung und – Frühlingsputz.
Man ist aber auch jederzeit offen für
spezielle Anliegen der Kunden.

Als Beispiel – Putzfrauendienst
Eines der Highlights des Dienst-
leistungsangebots der ever-clean
GmbH ist der Putzfrauendienst.
Alle hier beschäftigen Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter zeichnen
sich durch erstklassige Ausbil-
dung, hohe Motivation und natür-
liche Vertrauenswürdigkeit aus.
In einem Gespräch mit ever-clean

werden die individuellen Bedürf-
nisse erörtert, welche Reinigungs-
arbeiten am entsprechenden Ob-
jekt konkret durchzuführen sind.
Anschliessend erhält der Kunde
ein transparentes Angebot für die
Arbeiten. Gewählt werden kann ob
die Leistung einmalig zu erbringen
ist oder ob vom günstigen Abonne-
ment-Service Gebrauch gemacht
werden möchte.

Professionelle Bio-Reinigung
Die ever-clean GmbH bietet alle
ihre Reinigungsdienstleistungen
ihren Kunden zusätzlich auch als
biologische Reinigung an. Bei der
Bio-Reinigung setzt man aus-
schliesslich ökologische, biolo-
gische und umweltverträgliche
Reinigungsmittel ein. Alle Reini-
gungsmittel wie auch die zum Ein-
satz kommenden Geräte werden
für jeden Auftrag von den Mitar-
beiterinnen und Mitarbeiten an den
Einsatzort mitgebracht.
Das Credo der ever-clean GmbH
ist Kundenservice und Qualität. Mit
der langjährigen Reinigungserfah-
rung ist man ein starker Partner
für Hauseigentümer, Privatperso-
nen, Industrie und Gewerbe.

ever-clean GmbH
Riedstrasse 30
8604 Volketswil
Telefon 044 810 18 68
info@ever-clean.ch
www.ever-clean.ch

ever-clean GmbH

Kundenzufriedenheit ist oberstes Gebot
Für Natalie Parpan, Inhaberin und Geschäftsführerin der ever-clean GmbH sind langjährige
Kunden, ebenso langjährige Mitarbeiter in ihrem familiären Team wichtige Eckpunkte. Für sie
ist jederzeit und immer klar – jeder Kunde ist König.

Anzeigen

Besser bauen –
schöner wohnen
Die neuesten Trends für Bäder
und Platten. Besuchen Sie unsere
Richner-Ausstellung an der
Industriestrasse 18 in Volketswil.

www.baubedarf-richner-miauton.ch

Zaunteam Zürich Oberland GmbH
8605 Gutenswil
Gratis-Tel. 0800 84 86 88 I www.zaunteam.ch

Zaun- & Torsysteme
zkb.ch

Willkommen bei der
Anlagebank.

V EGANES CAT ER ING UND IMB I S SWAGEN

Gutschein 20% Rabatt
(auf 1 Produkt)

extrem guet
und superxund
www.vgnfun.ch

Wir bringen mehr
Power in die Elektrotechnik.

Schalten Sie uns ein. www.etavis.ch
Ihr regionaler Elektriker.

Elektroinstallationen, Tele-
kommunikation, Automa-
tion, Netzwerktechnik …

ETAVIS AG
Winterthurerstrasse 35
8610 Uster
Tel. 043 444 28 88
uster@etavis.ch
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Beste mediale Bedingungen: Von der nostalgischen Smith Typewriter Premier No. 4, als Ausstellmodell, bis zur modernsten Soft- und
Hardware in attraktiven und hellen Büroräumlichkeiten im Businesscenter A53. Bild: bachmann printservice gmbh

Jeder Kunde ist bei der bachmann
printservice gmbh in besten Händen.
Das konnten wir mit der 25. Ausgabe
der Gewerbezeitung selber hautnah
erfahren. Jeder Arbeitsschritt war
bestens geplant und das jeweilige
Resultat ausgezeichnet. An der Ja-
vastrasse 4, dem Firmensitz, stehen
für alle Kundenwünsche die dazu
notwendigen Computerprogramme
der neuesten Version zur Verfügung.

Von der Beratung bis zur
Produktion
Samuel Bahmann hat seine Firma
am 21. September 2011 gegründet.
Die bachmann printservice gmbh
ist eine absolute Medienfirma. Je-
der Kunde entscheidet mit, was er
für seinen Auftrag benötigt und
wie der schlussendlich ausgestal-
tet werden soll. Dazu stehen die
neusten Digitalisierung- und Prüf-

Module vollumfänglich zur Verfü-
gung. Das Ziel ist vorgegeben: Die
Printmedien sind nicht tot. Im Ge-
genteil – regional sind diese direkt
und schnell bei den Lesern.
Für Samuel Bachmann ist die Basis
für eine erfolgreiche Zusammen-
arbeit eine auf die Bedürfnisse der
Kunden ausgerichtete Beratung.
Auch im gesamten Auftragsablauf
wird viel Wert auf die persönliche

Begleitung und auf eine jederzeit
offene Kommunikation gelegt.
Zusammen mit seinem ausgewiese-
nen Team von Fachleuten übernimmt
seine Firma neben der Gestaltung
auch den Aufbau sowie die einmalige
oder wiederkehrende Produktion des
gewünschten Medienproduktes von
A bis Z. Die bachmann printservice
gmbh liefert die notwendigen Daten
in 1A-Qualität auf Kundenwunsch di-
rekt an jede Druckerei oder auch in
ein Druckzentrum.
Sollte der Kunde nicht nur einen er-
fahrenen Partner brauchen, der die
Gestaltung und die Produktion für
sein Medienerzeugnis übernimmt,
sondern zusätzlich den Wunsch äus-
sern, das Anzeigengeschäft auszula-
gern, steht die bachmann printser-
vice gmbh auch dafür zur Verfügung.

Drei Werte, ein Ziel:
Erfolg des Kunden
Samuel Bachmann ist es gewohnt,
jedes Projekt auch unter Zeitdruck
termingerecht und erfolgreich zum
Abschluss zu bringen. Die vorgege-
benen Redaktionsabschlüsse und
die darauf folgenden Drucktermine
hat man an der Javastrasse 4 jeder-
zeit im Griff.
Der Kunde, und dazu gehört auch die
Gewerbezeitung Volketswil, kann
sich immer auf eine serviceorien-
tierte professionelle Arbeit verlas-
sen. Zusätzlich eröffnet sich, je nach
Wunsch des Kunden, ein grosses
Netzwerk an erstklassigen Part-
nern. Dies ermöglicht den Kunden,
sich auf das Wichtigste konzentrie-
ren zu können: Auf ihr Kerngeschäft.
Die bachmann printservice gmbh
überzeugt nicht nur mit einer kun-
denorientierten Betreuung, einer

termingerechten Ablieferung son-
dern auch mit den verschiedensten
Dienstleistungen. Durch die effizien-
te Arbeitsweise können Kunden von
attraktiven Preisen profitieren, die
ihresgleichen suchen. Mit den an-
gebotenen Festpreisen ist man stets
auf der sicheren Seite.

Mitgliedschaften
Mit Überzeugung ist Samuel Bach-
mann mit seinem Unternehmen Mit-
glied im KMU- und Gewerbeverband
Kanton Zürich, im Gewerbeverein
Schwerzenbach und natürlich im Ge-
werbeverein Volketswil. Diese Tatsa-
che führte auch dazu, dass sich der
Vorstand des GVV dazu entschied,
der bachmann printservice gmbh das
neue Layout zu übertragen, nachdem
Reto Sprecher nach sechsjähriger Zu-
sammenarbeit kund tat diesen Auf-
trag nicht länger betreuen zu wollen.

Und noch dies
«Der Zeitungsdruck begleitet mich
durch mein ganzes bisheriges Be-
rufsleben, angefangen mit der Aus-
bildung zum Typografen bei der NZZ
über Leitungsfunktionen in Medien-
häusern bis zu meiner heutigen
selbständigen Tätigkeit. Meine über
40-jährige reiche Erfahrung stelle ich
meinen Kunden als unabhängiger Un-
ternehmermitFreudezurVerfügung.»

Originalton Samuel Bachmann.

bachmann printservice gmbh
Javastrasse 4, 8604 Volketswil
Telefon 044 796 14 44
info@bachmann-printservice.ch
www.bachmann-printservice.ch

bachmann printservice gmbh

Der Fullservice-Anbieter für alle Medienprodukte
Seit dem 1. Januar 2019 wird die Volketswiler Gewerbezeitung von Samuel Bachmann und
seinem Team gelayoutet. Spätestens nach dem zweiten Satz im Gespräch mit Bachmann ist
vollständig klar – hier hat man es mit einem Fachmann der Medienbranche zu tun, der sein
Handwerk von Grund auf lernte, sich immer weiter bildete und heute ein Unternehmen führt,
in welchem alles für erfolgreiche Medienprodukte getan wird.

Storen und Rollladen
bürgi storentechnik ag
Schmiedgasse 26
8604 Volketswil

T 043 399 04 60
www.storentechnik.ch

Büelstrasse 12, CH-8604 Hegnau
Tel. 044 997 31 70, Fax 044 997 31 71
www.strubeli.ch

Stiftung Tierschutz Uster
und Umgebung, PC 87-86100-1

Marcel Rickenbach
Eidg. dipl. Gärtnermeister
Telefon 044 994 40 40

Alte Gasse 21
8604 Volketswil

diegartenmacher.ch

Die Gartenmacher AG
Planung Bau Pflege

Zentralstrasse 6
8604Volketswil
Tel 044 946 01 94
Fax 044 946 03 16
info@maler-ruegg.ch
www.bessermalen.ch

Abegg Haustechnik AG
Sanitär Heizung Solar
Badezimmerumbauten als Generalunternehmer

Geerenstrasse 25
8604 Volketswil

Tel: 044 946 28 88
Fax: 044 946 28 89

abegghaustechnik@bluewin.ch
www.abegghaustechnik.ch

EIN UNTERNEHMENDERMERIT GRUPPESPAHIU.CH

VOLKETSWIL ZÜRICH SCHINDELLEGI
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Michael Fahrni, Geschäftsführer des SVC beim IVV im Parkhotel Wallberg. Bilder: zvg

Der SVC ist ein Non-Profit-Verein
für Firmen und Einzelpersonen
und bietet seinen über 3000 Mit-
gliedern aus allen Branchen und
Regionen eines der grössten und
wichtigsten Netzwerke für Unter-
nehmerinnen und Unternehmer in
unserem Land. Der KMU-Verein
bringt innovative Persönlichkeiten
aus Wirtschaft, Wissenschaft, Po-
litik, Medien und Kultur zusammen
und ermöglicht das Knüpfen von
hochwertigen Kontakten.
Die Organisation ermöglicht zur
Förderung des Unternehmertums
regelmässige Einblicke in Mitglie-
derfirmen, so erklärte Michael
Fahrni. Der SVC bietet aber auch
Fachvorträge zu aktuellen The-
men. Zudem bringt er erfahrene
mit jungen Unternehmern in Kon-
takt. Innovative Veranstaltungs-
formate ergänzen das breit gefä-
cherte Angebot des Swiss Venture
Clubs.

Aushängeschild Prix SVC
Der Prix SVC ist wohl das Aushän-
geschild des Vereins und ist in den

sieben Regionen der Schweiz ver-
ankert. Alle zwei Jahre findet in
unserer Region die Verleihung des
Preises im Hallenstadion Zürich
statt. Speziell ist es, dass sich die
Unternehmen nicht bewerben kön-
nen, sondern von der sechzehn-
köpfigen Jury nominiert werden.
Um in Betracht gezogen zu werden,
zählen Nachhaltigkeit des Erfolges
und Innovationskraft zweifellos
zu den Schlüsselkriterien. Sehr
oft seien die Ausgezeichneten
marktführend in einem Nischen-
markt tätig. Schweiz weit wurden
bisher 341 Preisträger erkoren.
Bemerkenswert ist dabei, dass für
eine Auszeichnung die Mitglied-
schaft beim SVC nicht Vorausset-
zung ist.

Preisträger 2018 – Schibli-Gruppe
Im vergangenen Jahr wurde mit
der Schibli-Gruppe ein Mitglied des
Industrievereins Volketswil als Ge-
winner erkoren. Die Schibli-Grup-
pe setzte sich gegen Reichle & De
Massari AG, Transa Backpacking
AG, Meister Abrasives AG, Pump-

station Gastro GmbH und Qualipet
AG durch.
Als Gast am Business Lunch des
IVV im Wallberg stand der Ge-
schäftsführer Jan Schibli Rede und
Antwort. Seine Unternehmung sei
nicht Mitglied des SVC gewesen.
Für die Präsentation der Unter-
nehmung einer 24-köpfigen Dele-
gation habe er exakt eine Stunde
Zeit gehabt. Noch immer sei ihm
nicht bewusst, welche Kriterien
für seine Unternehmung wegwei-
send für den ersten Rang gewesen
seien. Aber für ihn könnte es der
Faktor Mensch gewesen sein. In
der Schibli-Gruppe werde grossen
Wert auf die Nachwuchsförderung
sowie auf die Weiterbildung der
Mitarbeitenden gelegt.

Schibli-Gruppe
Die Schibli-Gruppe vereint Un-
ternehmen aus den Bereichen
Elektrotechnik, Gebäudetechnik,
Automatik, Kommunikation und
Informatik unter einem Dach. Ge-
gründet wurde das Unternehmen
1937 durch Hans K. Schibli. Aus
der Einzelfirma, die in ihren An-
fängen vier Elektromonteure und
einen Lehrling beschäftigte, ist
im Laufe der Jahre eine Gesamt-
anbieterin mit 550 Mitarbeitenden
entstanden. Das traditionsreiche
Unternehmen befindet sich zu 100
Prozent in Familienbesitz und wird
heute in dritter Generation durch
Jan Schibli geführt.

SVC-Mitgliedschaft und -Aktivi-
täten
Mitgliedschaften werden sowohl
für Firmen als auch für Einzelper-
sonen angeboten.
Als Einzelmitglied erhält man
kostenlosen Zutritt zu allen Prix
SVC Verleihungen in der ganzen
Schweiz. Überdies beinhaltet die
Mitgliedschaft auch das Abonne-

ment der Wirtschaftszeitschrift
BILANZ.
Als Firmenmitglied profitiert man ne-
ben den Prix SVC Verleihungen vom
Zugang zu weiteren exklusiven SVC
Events aus den Bereichen SVC Inspi-
ration, SVC Impuls und SVC Dialog.
Die beiden vom SVC durchgeführ-
ten Ideenwettbewerbe «Wunsch-
Schloss» und «5vor12» sind die
Hauptaktivität im Bereich SVC Im-
puls, fördern den Austausch zwi-
schen Wirtschaft, Gesellschaft und
Politik und wollen neuen Ideen eine
Plattform geben und die Schweiz
weiterbringen.
Mit SVC Inspiration wird den Mit-
gliedern in Input- und Partner-
veranstaltungen praxisbezogene
Ideen zu KMU-relevanten Themen
vermittelt.
SVC Dialog wiederum will den Aus-
tausch zwischen Unternehmer-
generationen und den Unterneh-
mernachwuchs fördern. Wichtig
hierbei die Partnerschaft mit Ven-
turelab / Top100Startup Award.
Wie ist man dabei am Prix im Hal-
lenstadion? Mittels Einladung als
Mitglied des SVC, als Sponsor des
Prix WR Zürich oder als eingelade-
ner Gast eines Sponsors.

Swiss Venture Club
Worbstrasse 187
3073 Gümligen
Telefon 031 358 72 72
info@swiss-venture-club.ch
www.swiss-venture-club.ch

Business-Lunch, 8. März 2019

Was verbirgt sich hinter demKürzel SVC?
Vor 18 Jahren wurde der Swiss Venture Club (SVC) gegründet. Er stellt sich in den Dienst kleiner
und mittlerer Unternehmen, wie Michael Fahrni, Geschäftsführer des SVC, am IVV-Business-
Lunch im Parkhotel Wallberg ausführte.

Jan Schibli stand Rede und Antwort.

Prix SVCWirtschafts-
raum Zürich
16. Januar 2020 im Hallen-
stadion Zürich

Gästeprofil: ca. 80 Prozent
Entscheidungsträger

16.30 Uhr: Türöffnung

18.00 Uhr:
Eröffnung Preisverleihung

20.00 Uhr: Networking Apéro

Parkett, Bodenbeläge, Platten
El-ba AG, Industriestrasse 2a, 8604 Volketswil

www.el-ba.ch Tel. 044 908 40 60
Öffnungszeiten: Mo-Fr 8:00-12:00 / 13:30-17:00 Uhr

· BERATUNG UND
PROJEKTMANAGEMENT

· TELECOM UND NETZWERK
· IT-DIENSTLEISTUNGEN
· SECURITY

044 947 27 77 I www.fz-communication.ch

Javastrasse 4, 8604 Volketswil
Telefon: +41 44 796 14 44
info@bachmann-printservice.ch
www.bachmann-printservice.ch

Ihre Spezialisten im Print- und Medien-
bereich:

• Beratung • Marketing • Werbung
• Produktion • Bildbearbeitung • Druck
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Über den Computer können die verschiedenen Arbeitsgänge jederzeit kontrolliert
werden. Bilder: zvg

Roman Geu, Geschäftsführer der
Egli Federnfabrik AG seit neun Jah-
ren, freute sich sichtbar, dass so
viele IVV-Mitglieder Interesse an
der Produktion von Federn aller Art
zeigten. Im heutigen Gebäude an der
Müllerenstrasse befand sich zuvor
die Firma Glas Trösch.

Besichtigung
Besonders spannend bei Egli: Zeit-
gemässe Unternehmensführung be-
deutet für die Federnfabrik ständige
Modernisierung auf allen Ebenen.
«Denn als verantwortungsbewusste
Firmamöchten wir nicht nur höchste
Qualitätsstandards realisieren, viel-

mehr auch unsere Umwelt bestmög-
lich schützen», sagt Roman Geu. Bei
Egli zeigt sich dieser Anspruch sehr
eindrucksvoll anhand einer moder-
nen Beleuchtung und einer Wärme-
rückgewinnungsanlage, die je nach
Jahreszeit aus der Hallen-Abluft die
Wärme gewinnt. «Und Dank unserer
sonstigen technologisch getriebe-
nen Sparmassnahmen haben wir bei
stark erhöhter Produktivität deutlich
weniger Energie verbraucht.» Im-
mer wieder lassen sich die Federn-
experten extern beraten, hinsicht-
lich der Umweltaspekte, aber auch
hinsichtlich neuester Fertigungs-
techniken für die Erweiterung des

Leistungsportfolios. Das Resultat
ist ein nahezu grenzenloses Spekt-
rum von hochwertigen technischen
Federn aus Band und Draht.

«Alles Erdenkliche, das mit mo-
dernen Werkstoffen herstellbar ist,
können wir hier produzieren», freut
sich Roman Geu. «Heute ist so viel
möglich. Ganz gleich, welche Wün-
sche unsere Kunden äussern, wir
setzen das um. Wir sind auch gera-
de wegen unserem firmeneigenen
Werkzeugbau sehr flexibel. Und
mit den Laser-Maschinen stellen
wir Prototypen oder Einzelstücke
sowie kleinere bis mittlere Serien
zügig und kostengünstig her.» Ob
kundenspezifisch gefertigte Federn
aller Art oder ganze manuell mon-
tierte Baugruppen: Bei Egli werden
Kunden von der Konstruktion bis
zur Umsetzung begleitet und in ganz
neue Dimensionen des Machbaren
eingeführt. «In dringenden Fällen
können wir einen Auftrag sogar in-
nerhalb einer halben Arbeitswoche
ausführen. Aber das ist nicht die
Regel. Normalerweise benötigen
wir für einen Auftrag, also vom Ein-
gang der Bestellung bis zur Auslie-
ferung nicht mehr als 20 Tage. Dies
ist für unsere Branche auch gegen-
über den Mitbewerbern doch rela-
tiv schnell.» Das gefällt den Gästen
– und den treuen Bestandskunden
schon lange.

Etwas Firmengeschichte
«Interessant ist, dass Egli anfangs
im Zehnjahres-Rhythmus gewach-
sen ist», erklärt Roman Geu. Der
Startschuss fällt im Jahr 1961: Jac-
ques Egli gründet sein gleichnami-
ges Unternehmen als Einzelfirma.
Zehn Jahre später bezieht er ein ei-
genes Fabrikgebäude in Dübendorf.
Nach wiederum einem Jahrzehnt
der nächste Wachstumssprung: Aus
der Einzelfirma wird die Egli Fe-
dernfabrik AG. Dann, nach erneut
zehn Jahren, erfolgt ein wesentli-
ches technologisches Upgrade: Mit
der Schneidanlagen «LPM1» be-
ginnt die überaus erfolgreiche Ära
der Laserbearbeitung – noch heute
verrichtet diese Maschine treu ihre
Arbeit. Und sechs weitere moderne

sind hinzu gekommen, um die stei-
gende Nachfrage bedienen sowie die
Präzision in der Fertigung noch wei-
ter erhöhen zu können.

Dann werden die Rhythmen der Ver-
änderung dichter. Schlag auf Schlag
wird erst das Firmengebäude er-
weitert, dann folgen Zertifizierun-
gen nach internationaler Norm, für
Qualitätssicherung, das Umweltma-
nagement sowie das Design und die
Herstellung von Medizinprodukten.
Stetes organisches Wachstum treibt
den hochtourig laufenden Egli-Mo-
tor weiter an – so wird das Unterneh-
men interessant für ein am Markt
führendes und sozial engagiertes
Unternehmen: 2008 übernimmt die
Federtechnik Kaltbrunn AG das Tra-
ditionsunternehmen die Egli AG. De-
ren Name bleibt bestehen, doch jetzt
im Verbund mit der Federtechnik
Group dreht der Wachstums-Motor
nochmals höher. «Ein Jahr später
bin ich als neuer Geschäftsführer
eingetreten. Der besondere Höhe-
punkt seither war für mich der Um-
zug im 2017», erklärt Roman Geu.
Denn wer immer weiter wächst, be-
nötigt logischerweise mehr Platz.
Mit viel Glück entdeckte Egli das frei
werdende Gebäude der Glas Trösch
AG an der Müllerenstrasse – und zog
vor zwei Jahren dorthin um.

Kunde imMittelpunkt
«Damit wir für unsere Kunden leis-
tungsstarke Partner und Impulsge-
ber sein können, hinterfragen wir
regelmässig unsere Prozesse und
passen diese an», so Roman Geu.
Flache Hierarchienmit entsprechend

kurzen Entscheidungswegen, daraus
resultierende hohe Eigenverantwor-
tung der Mitarbeitenden gepaart mit
deren aussergewöhnlichen Kom-
petenz: Das führt zu Schnelligkeit,
Flexibilität – und Perfektion. Roman
Geu betont: «Dass wir unser breites
Produktsortiment in so hoher Qua-
lität produzieren können, verdanken
wir unseren engagierten Mitarbei-
tenden. Dafür bin ich sehr dankbar!
Und dieses Engagement schätzen
unsere Kunden aus Maschinenbau,
Elektroindustrie, Medizintechnolo-
gie, Vakuumstechnik und Steuer-Re-
geltechnik sehr.» Zu diesen treuen
Kunden gehören nicht nur Eidgenos-
sen. Zwar ist der wichtigste Mark der
Schweizer. Doch immerhin beträgt
der Exportanteil rund 18 Prozent.
Denn Egli-Produkte erfreuen sich
hoher Beliebtheit in europäischen
Ländern und sogar in den USA sowie
Asien. Alle diese Markterfolge zu-
sammen betrachtet ergibt eine stol-
ze Zahl: Die Egli Federnfabrik AG er-
wirtschaftet einen jährlichen Umsatz
von rund 7,5 Mio. Schweizer Franken
– Tendenz steigend.

Egli Federnfabrik AG:
Federn – ohne Kompromisse!

Egli Federnfabrik AG
Müllerenstrasse 1
8604 Volketswil
Telefon 044 801 80 00
info@eglifedern.ch
www.eglifedern.ch

Gastgeberlunch am 5. April 2019 bei der Egli Federnfabrik AG

Hochwertige technische Federn
Eine grosse Zahl von IVV-Mitgliedern nahmen die Gelegenheit wahr, um hinter die Kulissen eines
neuen IVV-Mitgliedes zu schauen. An der Müllerenstrasse 1 produziert die Egli Federnfabrik AG
seit Sommer 2017 an ihrem neuen Standort qualitativ hochwertige technische Federn, die sowohl
aus Band als auch aus Draht gefertigt sind.

Müllerenstrasse 1 – Egli Federnfabrik AG.Blattfeder liegt auf Zeichnung.

Sanitär Reparaturen

Heizungs Reparaturen

Schwimmbad Reparaturen, Service

und Chemie

Badumbauten aus einer Hand

Whirlpools für innen und aussen

BERGMANN AG
Industriestrasse 18
T +41 44 908 68 08 | F +41 44 908 68 09
info@bergmann.ch | bergmann.ch

| CH-8604 Volketswil

87
0
87
3

mobiliar.ch

Für jeden Betrieb die richtige Lösung.
Wir beraten Sie gerne.

Generalagentur Uster
Gabriela Battaglia

Bankstrasse 19
8610 Uster
T 044 905 91 11
uster@mobiliar.ch
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Zudem publizieren die «VoNa» die
amtlichen Mitteilungen der Gemein-
de und sind ein Forum für Beiträge
von Leserinnen und Lesern oder von
ortsansässigen Parteien, Vereinen
und anderen Organisationen. Kurz-
um: Wer über Volketswil umfassend
informiert sein will, kommt um die
«Volketswiler Nachrichten» nicht

herum – unabhängig davon, auf wel-
chem Kanal die Zeitung genutzt wird.
«Weil die Post unsere 14-täglich er-
scheinende Printausgabe zuverläs-
sig an alle Haushalte in Volketswil
verteilt, sind wir auch interessant für
Inserenten aus Volketswil und Umge-
bung», ergänzt Karin Signer, zustän-
dig für den Inserateverkauf.

Enger Kontakt zur Bevölkerung
Wichtig ist den Zeitungsmachern der
enge Kontakt zur Bevölkerung. Da-
rum steht uns ein so genannter Re-
daktionsausschuss zur Seite, in dem
viele wichtige Institutionen aus der
Gemeinde vertreten sind, unter ande-
rem die politische Gemeinde und die
Schulgemeinde, die Kirche, Vereine
und Gewerbe. Zudem haben die Nut-
zerinnen und Nutzer der Plattform
jederzeit die Möglichkeit unter der
Rubrik «Unsere Zeitung» eigene Text-
und Bildbeiträge, Veranstaltungster-
mine oder Meinungsbeiträge direkt
online zu erfassen.

Die «Volketswiler Nachrichten» wer-
den von der Lokalinfo AG heraus-
gegeben, die in der Stadt Zürich, in
der Flughafenregion und in weiteren
Gebieten des Kantons Zürich insge-
samt zehn Lokalzeitungen heraus-
gibt. Sechs dieser Zeitungen sind wie
die «Volketswiler Nachrichten» amtli-
ches Publikationsorgan der jeweiligen
Gemeinde.

Kontakt für Inserenten:
Karin Signer, Lokalinfo AG
Schaffhauserstrasse 76
8152 Glattbrugg
Büro 044 810 10 53, Mobil 078 717 10 13
karin.signer@lokalinfo.ch

Volketswiler Nachrichten

«VoNa»: Das neue Nachrichtenportal von der Gemeinde Volketswil
Die «Volketswiler Nachrichten» sind seit Januar dieses Jahres das neue offizielle Publikations-
organ der Gemeinde. Die Zeitung ist multimedial und umfasst nebst einem Internetauftritt, Apps
für Tablets und Smartphones sowie eine zweiwöchige Printausgabe. Die redaktionellen Inhalte
konzentrieren sich auf das vielfältige Leben in Volketswil, das in all seinen Facetten abgebildet
wird – und über den geografischen und thematischen Tellerrand blickt die Redaktion unter der
aktuellen Leitung von Toni Spitale durch die «Volketswiler Brille».

Fakten zu den
VoNa
• Amtliches Publikationsorgan
der Gemeinde Volketswil

• Printauflage: 9000 Exemplare

• Erscheinung: Alle 14 Tage,
am Freitag

• Erscheinungsgebiet: Geht
in alle Haushaltungen von
Volketswil, Hegnau, Zimikon,
Kindhausen und Gutenswil

• Format: Tabloid

• Online: www.volketswiler-
nachrichten.ch

• Ideen entgegenzunehmen.

044 946 00 65 I www.optik-schorno.ch I www.kinderbrillen.ch

Schöne brillen

sind von uns
PTIK

ZENTRUM VOLKETSWIL

Sanitär & Heizung
043 535 77 50

Erleben Sie
die Revolution
unsere innovative Messe-
neuheit sichert Ihren Erfolg
durch effiziente Intralogistik

Das Beste
optimieren –
individuelle
Intralogistik-
Lösungen für
Ihr Unternehmen

Prozessoptimie-
rung fängt für uns
an, wo andere
aufhören. Wir
entwickeln für Sie
zukunftsfähige
Lösungen für Ihre
Materialfluss-
und Lager-
logistiksysteme.
Damit gewinnen
Sie langfristig
entscheidende
Wettbewerbsvor-
teile. Erfahren
Sie mehr über
Ihr persönliches
Lösungskonzept
– wir beraten Sie
gerne!

www.kardex-remstar.ch
+41 (0)44 947 61 11
info.remstar.ch@kardex.com

www.brocki-pfannenstil.ch

Hat den Zweiten
Weltkrieg überlebt.

Und einen
riesen Ehekrach.

Für den Notfall gewappnet –
wir helfen Ihnen jederzeit
Unser «VitaFutura-Soforteintritt» bietet:
• Telefonische Erreichbarkeit Montag – Frei-
tag, 08.00 – 12.00/13.30 – 16.30 Uhr

• Telefonische Orientierungshilfe
• Eintritt innert max. 2 Stunden oder
nach Vereinbarung

• Individuell abgestimmte Betreuung und
Pflege sofort ab Eintritt

• Administrative Formalitäten am folgenden
Werktag

• Unbegrenzte Aufenthaltsdauer:
Bleiben Sie, solange Sie möchten.

Wir helfen sofort –
rufen Sie uns an:
043 399 36 00

VitaFutura-24h-
Soforteintritt
043 399 36 00

Qualität zum Wohlfühlen
www.setglasbau.ch

Grossrietstrasse 19 • 8606 Nänikon • T: 044 941 55 70
www.holzbau-steiner.ch • info@holzbau-steiner.ch

www.holzbau-steiner.ch
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Der in unserer Gemeinde aufge-
wachsene Schweizer Jungunterneh-
mer machte aus der Familienunter-
nehmung 2019 eine GmbH. Schon
2017 zog er mit seiner Firma an die
Javastrasse 4 im Gebäude der Ho-
neywell.

Besnik Velijaj hat sich nicht auf ein
spezielles Gebiet fokussiert. Für ihn
ist jeder Auftrag wichtig und aus-
führbar, ganz nach dem Motto – geht
nicht gibt es nicht.

Individuelle Beratung
Bei der Swiss Storenbau GmbH wird
der Kunde für seinen Auftrag indivi-
duell beraten. Die gilt selbstredend
auch für die entsprechende Auswahl
des gewünschten Storens und dies
von der Planung bis hin zur Ausfüh-
rung. Mit der über 10-jährigen Er-
fahrung als diplomierte Fachexper-
ten, dem Qualitätsanspruch und der
hohen Kompetenz steht man jedem
Kunden immer mit Rat und Tat zur
Seite.

Seitens der Swiss Storenbau GmbH
bekommt man stets eine hochwerti-
ge und gleichzeitig günstige Lösung.
Das junge Team arbeitet flexibel und
achtet darauf, dass jeder Auftrag mit
grösster Sorgfalt ausgeführt wird.
Die Kundenzufriedenheit ist ein wich-
tiger Punkt. Deshalb legt man auf die
enge Zusammenarbeit mit den Kun-
den grossen Wert. Damit erhält jeder
Kunde das Resultat seines Auftrages,
das er sich vorstellte und wünschte.

Breites Angebot
Da man sich bei der Swiss Storenbau
GmbH auf ein breites Angebot abstüt-
zen kann, erhält jeder Kunde beste Be-
ratung und Ausführung. Bei den Son-
nenstoren kann man bequem und auf
einfachemWeg seinenWunsch sowohl
kreieren wie auch ausführen lassen.
Die angebotenen Rollladen haben
eine sehr hohe Qualität und schüt-
zen vor den Unannehmlichkeiten der
Natur wie Regen, Schnee oder Frost.
Mit Lamellen lassen sich Lichtstim-
mungen zu jeder Tageszeit variieren
und ermöglich damit eine optima-
le Nutzung des Tageslichtes. Das
raffinierte Zusammenspiel der La-
mellen sorgt sowohl für Schutz vor
unerwünschten Blicken wie auch für
maximale Energieeffizienz und wun-
derbares Wohlfühlklima.

Auch wer die Natur liebt, möchte sie
nicht unbedingt in Form von Fliegen
und Mücken in den Wohnräumen
haben. Die angebotenen Insekten-
schutzsysteme schützen jederzeit vor
ungebetenen Gästen.
Nicht immer können Wünsche mit An-
geboten von der „Stange“ befriedigt
werden. Die Kunden können bei Bes-
nik Velijaj ihre Spezialanfertigungen
einfach und auf ihren Wunsch genau
anfertigen lasen. Ein effizienter Ablauf
des Auftrages ist dabei garantiert.
Mit der Erledigung eines Auftrages ist
es aber noch nicht getan. Es ergibt sich
auch von Zeit zu Zeit, dass eine Repa-
ratur notwendig wird. Auch dafür ist
die Swiss Storenbau GmbH der richti-
ge Ansprechpartner. Sämtlich Produk-

te können repariert werden, wenn sie
zum Beispiel durch Sturm Schaden-
nehmen odermit der Zeit Abnützungs-
erscheinungen aufweisen. Der Repa-
raturservice istwährend 7 Tagen in der
Woche rund um die Uhr abrufbar.
Wie auch immer das Anliegen oder der
Auftrag ist, die Swiss Storenbau GmbH
ist der kompetente Ansprechpartner.

Swiss Storenbau GmbH
Javastrasse 4, 8604 Volketswil
Telefon 044 945 99 88
info@swiss-storenbau.ch
www.swiss-storenbau.ch

Swiss Storenbau GmbH

Umfassend und aus einer Hand
Im Jahr 2016 hat der gelernte Storenmonteur Besnik Velijaj sein Familienunternehmen Swiss
Storenbau gegründet. Der Volketswiler wagte den Schritt in die Selbständigkeit auch in der
Gewissheit, in unserer Gemeinde sehr gut vernetzt zu sein. Zudem ist er auch im Fussballclub
Volketswil sehr bekannt.

Anzeigen

SWISS STORENBAU

Lamellen - Rollladen - Sonnenschutz - Reparaturen

G
m

b
H

Ihre Markenvertretung in der Region
Für Verkauf und Reparaturen
Neu und Occasion Fahrzeuge

Wegmann Automobile AG

Zürcherstrasse 44
8604 Hegnau-‐Volketswil
Tel. 044 945 60 94
Fax 044 945 60 74
info@wegmannautomobile.ch
www.wegmannautomobile.ch

KERAMIK- UND NATURSTEINBELÄGE
RENOVATIONEN ∙ REPARATUREN ∙ GLASMOSAIK ∙
GROSSFORMATIGE FEINSTEINZEUGE

SCHWERZENBACH ∙ 044 825 14 16
GREIFENSEE ∙ 044 942 00 41
WWW.SCHEIWILLERBAUKERAMIK.CH

BaukulturMIt
leIdenschaft
uMBau
renOVatIOnen
hOchBau
BaustOffe
transPOrte
MuldenserVIce
BauGruBenaushuB
sPrenGtechnIk
BauGruBensIcherunG

Bereuter hOldInG aG CH-8604 Volketswil | Tel. 043 399 33 00

Wir bieten folgende Lehrstelle:

Coiffeur/Coiffeuse EFZ
Fachrichtung Damen und Herren
3 Lehrjahre

Anforderungen:
Schüler der Sek A oder B, Freude
am Kundenkontakt, Interesse an
Schönheit und Mode, Formen-
und Farbsinn, Teamfähig

Suchen Sie eine Lehrstelle und
wollen voller Elan den kreativen
Coiffureberuf erlernen? Dann sind
Sie bei uns an der richtigen Adresse!

Schicken Sie und Ihre Bewerbung
und wir ermöglichen Ihnen, wenn
all unsere Anforderungen erfüllt
werden, eine tolle und lehrreiche
Lehrstelle in einem super Team.

Melden Sie sich bei:
Coiffure Iris
Dammbodenstrasse 13
8604 Hegnau-Volketswil
Telefon 044 945 49 79

Freundliche Grüsse
Das Coiffure Iris Team

Stellen-Anzeige
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Die Firma wurde damals mit 16 Mit-
arbeitenden in Dübendorf gegründet.
Auf den Durchbruch musste nicht
lange gewartet werden – kamen doch
anfangs der 80er-Jahre die Jugend-
krawalle wie gerufen. Täglich wurden
Schaufenster der bekannten Luxus-
boutiquen, Banken und Bijouterien

eingeschlagen. Nicht nur durch den
24-Stunden-Service machte sich die
SET Glasbau AG einen Namen, auch
im Sicherheitsbereich wurde man
damals in der gesamten Ostschweiz
bekannt. Schnell wurden Banken und
Regierungen auf die Glaserei auf-
merksam, so dass Objekte im Aus-

land wie beispielsweise die Credit
Suisse in Singapur, der Präsidenten-
palast in Liberia oder sogar ein Ge-
bäude im Kreml mit Sicherheitsglas
von der SET Glasbau AG ausgestat-
tet wurden. Auch ein grosser Teil der
eingebauten Sicherheitsgläser an der
berühmten Zürcher Bahnhofstrasse

wurde bereits damals von der SET
Glasbau AG geliefert und montiert.

1989 Umzug nach Volketswil
10 Jahre nach der Gründung konnte in
den Neubau an der Geissbüelstrasse
22 in Volketswil eingezogen werden.
Durch die bereits jahrelange Erfah-
rung hat sich das Unternehmen im
Raum Zürich bald zu einer der füh-
renden Glasbaufirmen entwickelt. Mit
der rasanten Weiterentwicklung der
Produkte kamen Brandschutzgläser,
Isoliergläser, Treppentritteund -gelän-
der, Ganzglasanlagen und später Echt-
glas-Duschen, sowie Küchenrückwän-
de und Küchenabdeckungen dazu.
Über die Jahre ist Glas zum Design-
element im modernen Wohnungsbau
geworden und ist dort nicht mehr
wegzudenken. Vermehrt werden aber
auch Glasanwendungen mit Sonnen-
schutz und Energie-Effizienz eine
zentrale Rolle spielen. Neue Techno-
logien sind im Vormarsch und werden
in nächster Zeit auch in der Glaserei
in Volketswil Einzug halten.

Dienstleistung wird gross
geschrieben
Gross geschrieben wird bei der
SET Glasbau AG auch die Dienst-

leistung. Im vergangen Jahr wur-
de umgebaut – ein neuer Aus-
stellungsbereich dient heute der
kompetenten Kundenberatung. So-
mit stehen weiteren erfolgreichen
Jahren nichts im Wege!

Das SET-Glasbau-AG-Team freut sich
auf Sie!

SET Glasbau AG
Geissbüelstrasse 22
8604 Volketswil/Hegnau
Telefon +41 43 204 30 40
www.setglasbau.ch

SET Glasbau AG

40 Jahre die Glaserei in der Region
Sicherheit – Energie – Technik: Dafür steht die SET Glasbau AG seit 1979.

Lieferungen, Logistik, Rechnungs-
und IT-Wesen sowie Getränke und
Weinsortiment der Volg Organisa-
tion bleiben bestehen. Einzig ein
neues Vergütungssystem wurde
per 1. Mai 2019 eingeführt. Effizi-
enter und lukrativer! Die beste-
henden «Markenbüechli» und Gut-
scheine müssen bis zum 29. Juni
2019 eingelöst werden.

Das Verkaufsteam bleibt unverän-
dert und ohne jeglichen Wechsel
in Kraft und freut sich Sie weiter-
hin ganz persönlich betreuen zu
dürfen.

Genossenschafter, Mitarbeiter und
Vorstand sind sehr daran interes-
siert, dass in Volketswil ein La-
dengeschäft unseres Zuschnittes
(persönlich, frisch und nah) be-
steht und im genossenschaftlichen
Sinne auch einen kleinen Gewinn
erarbeitet.

Radius von 15 Gehminuten
Als Hausbesitzer oder als Woh-
nungseigentümer muss man sich
im Klaren sein, dass eine Einkaufs-
möglichkeit in einem Radius von 15
Gehminuten den Wert der Immobilie
massiv steigert. Fällt eine solche
Einkaufsgelegenheit weg, reduziert
sich der Verkehrswert unmittelbar.
Ein weiterer Grund, den neuen Pri-
ma-Laden zu besuchen.

Das ganze Verkaufsteam freut sich
auf Sie.

Persönlich und nah

Prima Volketswil
Zentralstrasse 3
8604 Volketswil,
Telefon 044 945 42 12
volketwil@prima.ch

Prima – Persönlich und nah

Prima neu in Volketswil
Das Prima-Ladengeschäft hat per 1. Mai in Volketswil den altbekannten Volg abgelöst.
Warum diese Änderung? Die ebenfalls zur Volg/Fenago-Gruppe gehörende Prima-Organisation
bietet der landwirtschaftlichen Genossenschaft Volketswil eine grössere Freiheit in der
Gestaltung ihres Sortimentes. Wieder vermehrt können Produkte von regionalen Produzenten –
wie z. B. Produkte des Fleischwarenherstellers Minnig – berücksichtigt werden. Dies war
schon seit langer Zeit ein Wunsch unserer Kundschaft.

CITROËN BERLINGO CITROËN JUMPY CITROËN JUMPER

UND VERK
AUFS

LEITE
R,KU

NDENBERA
TER,

BUCH
HALT

ER, G
RAFIK

ER,W
EB DE

SIGN
ER ...

CITROËN PRO
EIN GUTER VAN IST WIE EIN GUTER HANDWERKER:

ER KANN EINFACH ALLES.

Ihre Unternehmensberatung.

Kreiert den Erfolg Ihrer Unternehmung und
damit auch Ihren persönlichen Erfolg.

Beethovenstrasse 11, 8002 Zürich
Chilegass 7, 8604 Volketswil
0041 44 997 21 14 www.staehlin.ch

Suchen Sie eine unkomplizierte Pensionskassenlösung
Ist Ihnen eine einfache Abwicklung / Verwaltung wichtig

Schätzen Sie einen persönlichen Ansprechpartner
____________________________________________________________________________

Pensionskasse BonAssistus
Industriestrasse 25, 8604 Volketswil, Tel. 044 947 15 15, www.bonassistus.ch

Bild: Foto Kappeler, Wetzikon
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Auch das FISCHER-Logo an der Fassade wird nachts mit LED’s ausgeleuchtet. Bilder: zvg

Schon immer hat das 1848 gegründe-
te Unternehmen seine Produkte lokal
in Hegnau produziert und angeboten.
Beim Rohmaterialeinkauf wurde und
wird auch heute noch, wo immer sinn-
voll und möglich, auf Schweizer Pro-
dukte gesetzt. So werden beispiels-
weise nur Standard-Mehle aus 100%
Schweizer Getreide verbacken, die in
Birmenstorf gemahlen wurden.

Aktuelle Technologien
Bei den Investitionen wird stets darauf
geachtet, energieeffiziente Lösungen

zu finden. So sind sämtliche Verkauf-
stellen auf LED-Basis beleuchtet.
Während dies heute zum Standard ge-
hört, war es 2011 bei der Planung des
Ladens in Ebmatingen eine echte He-
rausforderung geeignete LED-Leuch-
ten für den entsprechenden Ein-
satzzweck zu finden.
Die Abwärme der Kühlanlagen wird
bereits seit zwölf Jahren für Heizung
und Warmwasser zurückgewonnen.
Seit März diesen Jahres verfügt Beck
Fischer über eine Photovoltaik-An-
lage auf dem Dach des Gebäudes an

der Kindhauserstrasse 1. Mit die-
ser wird aktuell und zukünftig ein
Teil der verbrauchten elektrischen
Energie selbst produziert. Mit der
Süd-Ost-Ausrichtung und 30° Nei-
gung wird die Anlage morgens op-
timal besonnt und die Energie kann
während der Produktionszeit in
Backstube und Konditorei zu prak-
tisch 100% eingesetzt werden.

Vegetarische Produkte
Beck Fischer bietet sehr viele vegeta-
rische Produkte an. Während im letz-
ten Jahrtausend viele Fettstoffe mit
tierischen Anteilen (z.B. Schweinefett)
eingesetzt wurden, wurde die Umstel-
lung auf rein pflanzliche Fette vor Jah-
ren abgeschlossen. Die versteckten
tierischen Anteile sind damit aus dem
Sortiment verschwunden.

Zu den vegetarischen Produkten ge-
hören unter vielen anderen:
• Brote (grösstenteils vegan)
• Butterzopf
• Blätterteiggebäcke
• Fruchtwähen
• Fleischlose Sandwiches
• Pâtisseries und Torten
• Schokoladeprodukte

Als aktuellste Innovation wurde vor
kurzem von gebratener Pouletbrust
auf eine vegetarische Variante aus
Quorn umgestellt, die betreffend
Konsistenz und Geschmack praktisch

identisch ist. Der Curry-Reissalat, die
Curry-Maisbrötli-Tasche sowie die
Cocktail-Brötli-Tasche sind damit nun
ebenfalls vegetarisch.
Beck Fischer in Hegnau bietet seine
handwerklich und lokal hergestell-

ten Produkte täglich (auch Sonntags)
an. Das Sortiment umfasst neben den
bekannten Backwaren und Desserts
auch warme Mahlzeiten, Salate und
Heissgetränke, die man auch direkt
vor Ort konsumieren kann.

Beck Fischer

Nachhaltigkeit bei Beck Fischer
Traditionelle und aktuelle Nachhaltigkeit bilden immer stärker
eine stabile Basis für die Zukunft der mehr als 170-jährigen
Bäckerei-Konditorei.

Die 92 Solarmodule auf dem Dach der Bäckerei

FISCHER
BÄCKEREI-KONDITOREI

Öffnungszeiten
Montag bis Freitag 6.15 bis 18.30 Uhr
Samstag 6.30 bis 16 Uhr
Sonntag 8 bis 12 Uhr

Beck Fischer
Kindhauserstrasse 1
8604 Hegnau-Volketswil
Telefon 044 945 42 09
www.beckfischer.ch

8604 Volketswil – Tel. 044 9972171
www.thoma-baukeramik.ch

Ihre

Keram
ik-Manufa

ktur

Natursteine aus aller Welt kaufen Sie direkt
und preiswert ab unserem grossen Lager.
Besuchen Sie unsere schöne Ausstellung.

ECKARDT
NATURSTEINE

Maiacherstrasse 44 Tel: 044 947 20 20
8604 Hegnau-Volketswil Fax 044 947 20 21
www.eckardt.ch steine@eckardt.ch

RESTAURANT
AM CHAPPELI
BAR & LOUNGE

_______________________

Herzlich Willkommen im Chappeli

Schalten Sie ab von Hektik und Lärm und lassen Sie
sich von unserer ausgezeichneten Küche kulinarisch

verwöhnen.
Gönnen Sie sich und Ihrer Seele etwas Gutes. Hier
trifft man sich nicht nur zur Mittagszeit. Auch in den
Abendstunden, bei Kerzenlicht, ist dies ein herrlicher

Ort zum verweilen und zum geniessen.

8604 Volketswil-Hegnau
Tel. 044 945 01 11, Fax 044 945 02 84
info@amchappeli.ch, www.amchappeli.ch

Gerber + Partner Haustechnik GmbH
Ingenieurbüro für Haustechnik

Inh. Irene Frei-Meier
eidg. dipl. Coiffeuse
Dammbodenstrasse 13
8604 Hegnau
Telefon 044 945 49 79

Herren top gestylt!
Trockenhaarschnitt Fr. 35.–
Dazu 1 Bier geniessen!

Melden Sie sich online an:
www.coiffureiris.ch
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Ihr Fahrzeug muss gemäss SVG
zum ersten Mal nach 5, danach
nach 3 und anschliessend alle 2
Jahre amtlich geprüft werden. Wir
prüfen für Sie alle Fahrzeuge der
Kategorie Personenwagen. Ihre
Flexibilität steht bei uns an erster
Stelle, denn wenn es um die amtli-
che Fahrzeugprüfung geht, bestim-
men Sie den Durchführungstermin
bei uns selber.

Vorteile einer MFK
(auch für Veteranen) beim TCS
• Online-Terminvereinbarung über
www.tcs-mfk.ch
• Sie wählen Ihren bevorzugten Tag
und die passende Zeit aus
• Bereits gebuchte Termine können
Sie einfach und unkompliziert ändern
• Interessierte können bei der Prü-
fung Ihres Wagens zuschauen
(1 Person pro Fahrzeug)

• Kurze GRATIS-Beratung durch unseren
Experten – eine kleine Geste für Sie!
• Gemütliche Aufenthaltslounge mit
Lesestoff usw.
• TCS-Kontaktstellen mit diversen
Artikeln rund um die Mobilität

Ab dem 1. Juni 2019 können auch
technische Änderungen wie Abnah-
me von Fremdfelgen oder Anhänger-
kupplungen an allen vier Standorten
durchgeführt werden.

Die amtliche MFK wird an allen 4 TCS
Standorten der Sektion Zürich durch-
geführt:

Geissbüelstrasse 24/26,
8604 Volketswil
Wagistrasse 33,
8952 Schlieren
Karl Bügler-Strasse 11, Tössallmend,
8413 Neftenbach
Steinacherstrasse 105,
8804 Au-Wädenswil

Unser Dispoteam steht Ihnen für Aus-
künfte und Terminvereinbarung gerne
zur Verfügung.

Telefon 058 827 17 17
verkehrssicherheit@tcs.ch
www.tcs-zueri.ch

TCS Sektion Zürich

Motorfahrzeugkontrolle beim TCS Sektion Zürich
Beim TCS Sektion Zürich können Sie den Prüfungstermin
einfach und unkompliziert selbst bestimmen.

Anzeigen

Herzlich Willkommen imWallberg

Unser Haus ist täglich für Sie geöffnet.

Montag

Das Team vom Parkhotel Wallberg freut sich auf SIE!

Dienstag bis Samstag
Sonntag

07.00 bis 24.00 Uhr
07.00 bis 23.00 Uhr
07.00 bis 22.00 Uhr

H a u s w a r t u n g e n

Ihr Partner für Hauswartungen

Hauptsitz in Volketswil, Zweigstelle in Hettlingen

Tel. 044 997 22 02 www.liuma.ch

Bei Metall und Wasser
sind wir im Element.

Petrig AG www.petrig-ag.ch
Hegnau-Volketswil Tel. 044 945 41 80
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Rund 88 Millionen Gemüsekisten pro Jahr werden in Villmergen sortiert, gereinigt und weiter verteilt. Bild: zvg

Sie sind dunkelgrün, eher unscheinbar
und sehr stabil. So stabil, dass sie ei-
gentlich nie kaputtgehen. Wenn abends
auch die letzten Mandarinen und Rüebli
aus diesen Kisten im Laden verschwun-
den sind, beginnt für die grünen Verpa-
ckungen ein weiterer Kreislauf ihres sehr
langen Lebens. Zuerst werden die leeren
Kisten zusammengeklappt – in dieser
Form sind sie fünfmal kleiner als mit
Rüebli. Dann werden sie gestapelt auf
ein Holzpalett verladen, welches zuerst
in eine Verteilzentrale und später nach
Villmergen kommt. An einem der zahl-
reichen Wareneingänge des Gebinde Lo-
gistik Centers (GLC) entladen Fahrer die
Plastikkisten – über 350’000 pro Tag. Im
Schichtbetrieb werden die Gemüsekisten
hier sortiert, gewaschen und getrocknet,
bis sie sich bereits wenige Stunden spä-
ter sauber und geordnet auf ihre nächste
Reise begeben.

Pausenlos effizient
Im Inneren des GLC türmen sich die
Plastikkisten zu haushohen Stapeln.
Roboterarme ordnen die grünen Unter-
lagen nach Form und Grösse, bevor sie

über schier endlose Fliessbandstrassen in
Richtung Waschmaschine transportiert
werden. Einer, der sich dieses sorgfältig
orchestrierte Gebilde an Förderbändern
immer wieder gerne anschaut, ist Urs
Winkelmann. Als Betriebsleiter behält
er die technischen Abläufe stets im Blick,
denn seine Anlagen pausieren eigentlich
nie – ausser bei Wartungsarbeiten. Win-
kelmann erklärt es so: «Wir bieten hier
eine relativ simple Dienstleistung an:
Wir sortieren, waschen und verteilen die
Kisten weiter. Wir können kein teures
Produkt verkaufen, da ist es umso wich-
tiger, effizient zu arbeiten.» Effizient
heisst, dass eine Kiste den ganzen Prozess
in eineinhalb Stunden durchläuft – nur
75 Sekunden davon verbringt sie effektiv
in der Waschmaschine. Effizient heisst
für Winkelmann aber auch, Störungen
zu vermeiden und den Energieverbrauch
ständig zu optimieren – um damit Kos-
ten zu sparen.

Nachhaltig zurückfahren
Entstanden ist das GLC aus der Zingg
Transporte AG, deren Lastwagen vor
allem Lebensmittel transportieren. Der

Firmengründer Werner Zingg störte sich
an den vielen Leerfahrten, welche seine
Fahrzeuge nach Ablieferung der Ware
zurücklegten. Das Unternehmen fing
an, die leeren Kisten wieder mitzuneh-
men und gleich selbst zu waschen. Der
Vorläufer des GLC war geboren – basie-
rend auf einer simplen, aber nachhaltigen
Idee. Heute ist die Firma schweizweit
einzigartig:
Sämtliche Gemüsekisten dieser Art keh-
ren zum Waschen regelmässig nach Vill-
mergen zurück. Diese besondere Markt-
position gibt Ansporn zur Innnovation.
Am Waschprozess selbst könne jedoch
nicht mehr viel optimiert werden und
die Kisten seien so stabil, dass sie viele
Jahre lang hielten, so Winkelmann. Was
bleibt, ist der Weg zu noch mehr Effizi-
enz im ganzen Ablauf – damit werden
auch die Energiekosten gesenkt. Ein
Meilenstein auf diesem Weg war der
Ersatz der alten Trocknungsanlage, eine
von der EnAW unterstützte Massnahme.
Früher föhnten hunderte Ventilatoren
die Kisten trocken und verbrauchten Un-
mengen an Energie. Heute wird dieser
Prozess von einer Schleudereinrichtung

übernommen, inklusive Energierückge-
winnung beim Abbremsen. Die Zentri-
fuge trocknet ganze Kistenstapel gleich-
zeitig und verbraucht zehnmal weniger
Energie. In Zukunft sollen mehrere klei-
ne Maschinen die heutige, grosse Zen-
trifuge ersetzen. Winkelmann: «Wenn
die grosse Maschine kaputt ist, kann ich
meine Leute nach Hause schicken. Die
kleinen Maschinen erzielen denselben
Effekt, aber mit kleineren Mengen und
Einheiten.» Das Risiko eines Stillstands
wird also minimiert.

«Ich spare und er rechnet»
Seit Beginn sind das GLC und die Zingg
Transporte AG zusammen Teilnehmer
der EnAW. Mit der Unterstützung von
EnAW-Berater Thomas Pesenti haben

die Unternehmen eine Universalzielver-
einbarung mit dem Bund unterschrie-
ben. Die Massnahmen zur Effizienz-
steigerung werden damit anerkannt
und kantonale Detailvorschriften im
Energiebereich automatisch erfüllt.
Die Vereinbarung berechtigt ausser-
dem zur Rückforderung der Abgabe auf
CO2-Emissionen. Winkelmann ist zu-
frieden mit der EnAW: «Dank Herrn Pe-
senti müssen wir uns gar nicht gross mit
Gesetzen wie dem Grossverbraucher-
artikel auseinandersetzen. Ich versuche
einfach einzusparen und er rechnet alles
aus und unterstützt uns bei der adminis-
trativen Arbeit.» So spart das GLC von
Jahr zu Jahr mehr Energie. Die Nachhal-
tigkeitsidee aus der Gründungszeit ist in
der Gegenwart angekommen.

Energie-Agentur der Wirtschaft

Die effizienteste Waschanlage der Schweiz
350’000 Gemüsekisten durchlaufen täglich das Gebinde Logistik Center in Villmergen. Um diese Menge
zu bewältigen und die Abläufe möglichst effizient und energiesparend zu halten, arbeitet das Unternehmen
seit über 15 Jahren mit der EnAW zusammen.

Interview mit Urs Winkelmann, Betriebs
leiter, Gebinde Logistik Center AG

«Von unserem enaw-Berater
habe ich volle Unterstützung»

Herr Winkelmann, wo sehen Sie
die grössten Herausforderungen für
Ihren Betrieb?
Wir müssen mit möglichst wenig Res-
sourcen eine möglichst gute Qualität
erzielen. Da gehören auch die Mitar-
beitenden dazu und die Frage: Möch-
te ich automatisieren oder nicht? Mit
einem Menschen ist immer jemand
da, der schaut, dass es gut kommt. Bei
voller Automatisierung brauche ich
dagegen auch eine vollautomatisierte
Kontrolle.

Wo ist in Sachen Energieeffizienz
noch Potenzial vorhanden?
Es geht immer um die Schnittstelle
zwischen Mensch und Maschine. Die
meisten unserer Mitarbeitenden über-
wachen die Maschinen. Die Anlagen
wiederum müssen den Mitarbeitenden
Informationen geben und diese müs-
sen wissen, was bei einem Problem zu
tun ist. An diesen Abläufen arbeiten
wir ständig, um insgesamt effizienter
zu werden. Langjährige Mitarbeiten-
de sind dabei sehr wichtig. Deshalb
schauen wir, dass wir gute Anstel-
lungsbedingungen bieten und unsere
Leute zufrieden sind. Die Wartung
und Steuerung der Maschinen spielt
auch eine grosse Rolle und im Bereich
der Elektronik verbessern sich die
Technologien ständig.

Was schätzen Sie besonders
an der EnAW?
Ich habe oft Kontakt mit unserem Be-
rater, wenn es um neue Ideen geht. Wir
möchten zum Beispiel unsere Gashei-
zung mit einer Hackschnitzelheizung
ersetzen, um damit CO2-frei zu wa-
schen. Oder unser Fernwärmeprojekt,
das wahrscheinlich kommt. Bei solchen
Dingen schätze ich die Gespräche mit
Herrn Pesenti; er hat schon so viel ge-
sehen und viel mehr Erfahrung als wir.
Von ihm habe ich volle Unterstützung.

Kindhauserstrasse 1
8604 Hegnau-Volketswil

T 044 945 42 09

Montags bis Sonntags
für Sie da!

beckfischer.ch

FISCHER
BÄCKEREI-KONDITOREI

Unsere Öffnungszeiten
in Hegnau:

Mo. - Fr. 6.15 - 18.30
Sa. 6.30 - 16.00
So. 8.00 - 12.00

Weitere Informationen finden
sie auf unserer Website.

Industriestrasse 25

8604 Volketswil

T 044 501 45 00

info@kuebler-treuhand.ch

www.kuebler-treuhand.ch

Buchhaltungen

Liegenschaftenverwaltungen

Steuerberatungen

Finanzberatungen

Gründungen

Für naheliegende Lösungen.
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DÄ HUG HÄTT′S!

UNSERE AUSSTELLUNGEN IN DER REGION: HINWIL | VOLKETSWIL | ZÜRICH |WETTINGEN

Bäder & Platten DIE SICH SEHEN LASSEN
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In der Schiessanlage wird konzentriert und diszipliniert geschossen. Bilder: zvg

Deshalb legten wir ein klares
NEIN zum EU-Waffengesetz ein.
Ich erlaubemir trotzdem unseren Ver-
ein den Lesern der Gewerbezeitung
etwas näherzubringen.
Der Schützenverein Volketswil hat
zum Ziel die Treffsicherheit auf 300 m
zu verbessern, die Kameradschaft zu
pflegen und Jugendliche in der Hand-
habung verschiedenster Sportgeräte
(Gewehre) zu schulen. ImMoment zählt
unser Verein 120 Mitglieder, von denen
45 aktiv und ca. 30 gelegentlich an den
Trainings teilnehmen. Die Nachwuchs-
und Jungschützenkurse werden mit
der Schützengesellschaft Schwerzen-
bach–Greifensee zusammen durchge-
führt. Dadurch wird die Effizienz der
Ausbildung optimiert und beide Vereine

haben so die Möglichkeit die Trainings
auf zwei Schiessständen durchzufüh-
ren. Dadurch wird die Basis geschaf-
fen, jungen Leuten den Schiesssport
näher zu bringen, Vereinsmitglieder
kennenzulernen, an einige Schiessan-
lässe mitzunehmen und auch zu be-
treuen. Zurzeit sind es 12 Jugendliche,
welcher die Kurse absolvieren. Das
Schöne an unserem Schiesssport ist,
dass man bis ins hohe Alter schiessen
und treffen kann. Nebst den Ordo-
nanzgewehren schiessen wir noch mit
Sport- und Freigewehren, was je nach
Lust intensiver oder weniger betrieben
werden kann.
Wir nehmen an diversen Anlässen
teil und organisieren ein Schützenfest
«Voletschwyler Schütze Träffe», wel-

ches jährlich auf der 300 m Schiess-
anlage Hegnau durchgeführt wird.
Daneben organisieren wir alle Jahre
das Eidgenössische Feldschiessen
unserer Region, welches am letzten
Wochenende stattfand. Pro Jahr wer-
den für die aktiven Armeeangehörigen
fünf Obligatorische Übungen (Bundes-
übungen) angeboten.
Absolute Höhepunkte sind jeweils
Eidgenössische oder Kantonale
Schützenfeste, deren Besuch für je-
den aktiven Schützen eine Selbstver-
ständlichkeit ist.
Wir sind stets auf der Suche nach Mit-
gliedern und freuen uns über jedes
Neumitglied. Auch wenn man das Ge-
wehr länger nicht mehr benutzt hat,
die sichere und richtige Handhabung

wird gerne von unseren Schützen-
meistern aufgefrischt oder erklärt.
Interessenten am 300 m Schiesssport
können unter www.sv-volketswil.ch
sich informieren, oder sich melden bei
Peter Bergmann, Eichholzstrasse 14,
8604 Volketswil.

Ich freue mich über jede Antwort und
wünsche allen Lesern eine erfolgrei-
che Zeit.

Peter Bergmann
Präsident Schützenverein Volketswil
www.sv-volketswil.ch

Schützenverein Volketswil

EU-Waffengesetz – Schweizer Schützenvereine
Leider ist der Redaktionsschluss der Gewerbezeitung eine Woche zu früh und wir können nicht
voraussehen wie die Abstimmung über das EU-Waffengesetz ausgeht. Weil die Schweiz das
beste Waffengesetz der Welt hat und die Grosszahl der Schweizer Schützen mit Armeewaffen
schiessen, bringt das EU-Waffengesetz nur eine grosse Bürokratie mit sich und sonst nichts.

Immer mehr Frauen schiessen mit Erfolg.

Kameradschaftspflege gehört zum Schützenwesen.

Anzeigen

I n n e n a u s b a u , M ö b e l , M a s s a n f e r t i g u n g e n

W i n t e r t h u r e r s t r . 2 2 , 8 6 0 5 G u t e n s w i l

Te l 044 945 41 58, www.eggenberger -ag .ch

Ihre Wohnträume werden bei

uns «massgeschreinert»!

Ihr Partner für
Parkett I Teppich I Bodenbeläge

Persönliche Betreuung von der Erstberatung bis zur
Schlussabnahme.

Am Gfenngraben 8, 8600 Dübendorf, Tel. 043 333 85 55
info@dietiker-bodenbelaege.ch, www.dietiker-bodenbelaege.ch

8152 GLATTPARK TMC 8604 VOLKETSWIL
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Auch das Gleichgewicht will geübt sein. Bilder: zvg

Nach der Umstellung auf die Som-
merzeit, hat die JuniorInnenab-
teilung des Veloclubs Volketswil
wieder mit dem Training auf dem
Bike begonnen. Bis jetzt fand noch

keines statt, in dem wir nicht ohne
lange Hosen und Jacke unterwegs
waren, aber wir lassen uns nicht
unterkriegen. Das nasskalte Wet-
ter hat nämlich auch Vorteile: Nach

dem trockenen letzten Sommer
werden wir technisch wieder etwas
gefordert. Man muss (noch) nicht
Biker sein, um zu wissen, dass
nasse Steine und Wurzeln sehr rut-
schig sein können. Dies kann einfa-
che Passagen bedeutend schwieri-
ger machen. Natürlich freuen wir
uns aber auf die wärmeren Tage;
sie kommen bestimmt!
Nicht nur in den Trainingsgruppen
herrscht reger Betrieb, auch die
Vorbereitungen für das EKZ Cup
Rennen in Uster am 1. September
sind schon wieder voll im Gange.
Der EKZ Cup ist die grösste Moun-
tainbike-Serie im Kanton Zürich
und den angrenzenden Regio-
nen. Der Fokus liegt dabei auf der
Nachwuchsförderung. Er beinhal-
tet aber ebenfalls Kategorien für
erwachsene Athleten; Hobbyfahrer
und Lizenzierte.

Festwirtschaft von 9 bis 17 Uhr
Der Veloclub Volketswil freut sich
auch dieses Jahr auf möglichst vie-
le einheimische Teilnehmerinnen

und Teilnehmer! Natürlich heissen
wir ebenfalls alle Zuschauer will-
kommen, welche in der Festwirt-
schaft von 09.00 Uhr bis 17.00 Uhr
verköstigt werden.
Mehr Infos unter:

http://www.vcvolketswil.ch und
https://ekz-cup.ch

Veloclub Volketswil

Biker-Frühling?
Die warmen Temperaturen lassen auf sich warten, das Biken nicht.

Für Biker ist eine Treppe kein Hindernis.

Anzeigen

Hans K. Schibli AG
Kindhauserstrasse 8

8604 Volketswil
Telefon 043 399 50 00

www.schibli.com

HEUTE SCHON AN
MORGEN DENKEN.

Mit unseren Ladestationen und
Lademanagementlösungen

für Elektro- und Hybridfahrzeuge.

www.schibli.com
rundum verbindlich.

Pflästerungen

Inauen Strassenbau AG, Turbinenweg 5, 8610 Uster
Telefon 044 945 14 45, www.inauen-strassenbau.ch

Anwaltsbüro Pinto
RA lic. iur. MAES Jean-Philippe Pinto

Industriestrasse 4b, 8604 Volketswil
Tel.: 044 945 56 00
Email: pinto@pinto-law.ch
www.pinto-law.ch

Vertragsrecht – Gesellschaftsrecht – Erbrecht

Doppelböden | Parkett Bodenbeläge
| Metallbau | Zeltvermietung

Lenzlinger Söhne AG, 8606 Nänikon/Uster, www.lenzlinger.ch
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Yes – wir sind in der 1. Liga angekommen! Das Team freut sich mit dem Trainer mächtig
über den grossen Erfolg. Bilder: zvg

Hier hat sich gezeigt, dass der SC Vol-
ketswil eine gute Ausbildung auf ho-
hem Niveau anbietet. Die Kinder sind
mit Freude dabei, sie zeigen im Trai-
ning und bei den Turnieren viel Einsatz
aber auch Spielwitz und guten Hand-
ballsport. Die Teams wachsen stetig
und in der kommenden Saison wird
auch eine MU 15 an den Start gehen.
Das Fundament für die Aktivteams
nimmt Formen an.

Souverän in die 1. Liga
In der Hauptrunde der Damen 2.Liga
Meisterschaft belegte unsere Damen-
mannschaft der Spielgemeinschaft
Volki/Dübi den guten zweiten Platz.
Diese berechtigte zur Teilnahme an
der Finalrunde. Hier zeigte das Ru-
sert-Team unterschiedliche Leistun-
gen. Teilweise souverän gegen Kreuz-
lingen oder Albis Foxes, doch gab es
leider Rückschläge beim Auswärts-
spiel gegen Albis Foxes oder bei der
Heimniederlage gegen Uzwil/Gossau.
Ganz knapp reichte es aber für die Auf-
stiegsspiele zur ersten Liga.
Die Gegnerinnen wurden zugelost
und die Vo’n’Dü’s trafen auf den alten

Bekannten Yellow Winterthur und
die unbekannte Grösse aus Hoch-
dorf. Gegen die gelben Winterthu-
rerinnen hatte man in der abgelau-
fenen Saison nie gewinnen können.
Am Sonntag 28.April klappte es klar
und deutlich mit 22:18. Eine Woche
später wurde auf eindrückliche Art
und Weise der Aufstieg zelebriert.
Die Damen bezwangen die Luzer-
nerinnen aus dem Seetal mit 30:25.
Grenzenlos war der Jubel und der
erstmalige Aufstieg in die dritt-
höchste Liga war Tatsache.
Ein sehr erfreuliches Faktum ist, dass
bereits im Februar der Pokal für den
Sieg im Zürcher-Kantonalcup errun-
gen wurde. Die erste Damenmann-
schaft des SCV hat eine umwerfende
Saison hinter sich und alle gesteckten
Ziele souverän erreicht

Zweites Damenteam schlägt sich
beachtlich
Vor langer Zeit philosophierten ein-
zelne Handballerinnen über die Bil-
dung einer zweiten Damenequipe.
Ab Herbst des vergangenen Jahres
blühte diese Truppe in der vierten

Liga mit sehr ansprechenden Leis-
tungen auf. Die Damen um das Trai-
nerduo Schneiter/Joos feierte fünf
Saisonsiege, zwei Unentschieden,
sie erlebten ungezählte Niederlagen
und sie sammelten wertvolle Erfah-
rungen für eine erfolgreiche Saison
2019/2020. Erfreulich ist, dass dieses
Damenteam laufend Zuwachs erhielt.
Viele ehemalige Nachwuchskräfte
des Vereins fanden denWeg zurück in
die Handballfamilie des SCV. Sie bil-
den eine Verstärkung für diese tolle
Frauenmannschaft.

Die Herren zittern im Abstiegs-
kampf
Der SCV hatte drei Herrenteams in die
abgelaufene Meisterschaft geschickt.
Zwei Teams spielten in der dritten Liga
und zudem noch in der gleichen Grup-
pe. Dies führte dazu, dass man sich in
zwei Dorfderbys wiederfand, die von
den Teams je einmal gewonnen wur-
den. Unsere Herren 3 waren die Neu-
linge in der dritten Liga, während die
Herren 2 einen Stammplatz in dieser
Kategorie einnehmen. Beide Teams
zeigten sehr unterschiedliche Leistun-
gen, was zur Folge hatte dassman im-
mer im Tabellenkeller nach Punkten
forschte. Erst gegen Ende der Saison
wurden die Bemühungen mehrfach
belohnt. Somit schafften beide Teams
den Verbleib in Liga Drei. Der Ligaer-
halt ist hoch einzustufen und verdient
Respekt und Anerkennung.
Das haben sich auch die Männer der
ersten SCV Mannschaft verdient.
Nicht weniger als sechs Abgänge
mussten zu Saisonbeginn verkraftet
werden. Die Rekrutierung neuer
Spieler gestaltete sich schwierig, was
dazu führte, dass man improvisieren
musste. Und dies über die gesamte
Saison. Die Mannschaft um Trainer
Mäder überzeugte mit Mut, Engage-
ment sowie einer grossen Portion
Teamgeist. Besonders erfreulich
waren die Auftritte im Regionalcup.
Das SCV Fanionteam trat als richtiger
Cupschreck auf und schaffte es bis

ins Finale. Dort unterlag man nach
grossem Kampf dem HC Küsnacht. In
der Meisterschaft musste lange Ge-
duld bewiesen werden, bis der Nich-
tabstieg Tatsache war. Die beiden
Unentschieden gegen Effretikon und
Schwamendingen sowie der uner-
wartete Sieg in Dietikon brachten den
verdienten Ligaerhalt.
Der SC Volketswil ist bekannt für
seine gut organisierten Anlässe. In
der Spielzeit 18/19 wurden mit dem
grössten Schülerturnier der Region,
dem traditionellen SCV-Cup, sowie
dem Nachwuchsturnier der U7/U9/
U11 gleich drei Events erfolgreich
durchgeführt. Besondere Beachtung
fand die im Juni 2018 durchgeführte

SHSM (Schweizer Handball Schüler
Meisterschaft). Mehr als 600 Kin-
der aus der gesamten Schweiz fan-
den den Weg nach Volketswil. Der
SCV wurde für seine vorbildliche
Organisation vom nationalen Hand-
ballverband lobend erwähnt. Der
Handballclub wird diese Turniere
natürlich in der kommenden Saison
ebenfalls im Angebot haben.
Eine lange Saison ist in vielerlei Hin-
sicht äusserst erfreulich zu Ende
gegangen. Der SC Volketswil zieht
eine durchwegs positive Bilanz und
wir freuen uns auf die kommenden
Aufgaben sowie die im September
beginnende neue Saison 2019/2020.
www.scvolketswil.ch

Saisonrückblick des SC Volketswil

Aufstieg und Cupsieg – Die Damen
Der SC Volketswil startete im September 2018 mit 2 Damenteams und 3 Herrenmannschaften
in die neue Saison. Beim Nachwuchs feierten die beiden U13 Teams an ihren Turniertagen ihre
Erfolge und die Animationsteams (U7/U9/U11), besuchten sehr fleissig sowie erfolgreich die
verschiedenen Turniere in der Region Zürich.

Dieser 7-Meter-Strafstoss war leider erfolgreich.

An der Siegesfeier: Céline Staubli, Roxane Welte und Irene Reiser (v.l.n.r.)

Anzeigen

Ihr Spez
für Getriebe, Lenk
www.zf.com/serv

ZF Services Schwe
8604 Volketswil

zialist
kungen und Achsen.
vices/ch

iz AG

www.mistercatering.ch

seit 1997

f e n n e r b o d e n

Ihr Spezialist für:
Vinyl, PVC, Kork, Parkett, Laminat
Teppiche, Keramik, Natursteine

8604 Volketswil / ZH
Tel. 079 291 71 85

info@fennerboden.ch
www.fennerboden.ch

· PROJEKTIERUNG
· BERATUNG UND PLANUNG
· ELEKTRO-SICHERHEITSKONTROLLEN
· GEBÄUDEMANAGEMENT
· ELEKTROBIOLOGIE

044 908 31 21 I www.fz-gebaeudetechnik.ch
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Pouletbrüstchen an
Safran-Ingwer-Sauce

ZUTATEN FÜR 4 PERSONEN
• 4 Stück Pouletbrüstchen
• 1 Esslöffel Zitronensaft
• 1 Esslöffel Senf
• Salz, Pfeffer schwarz, aus der Mühle
• 1 Esslöffel Bratbutter
• 0,5 dl Noilly Prat
• 1 Stück Schalotte
• 1 cm Ingwer frisch oder 0,5 Teelöffel Ingwerpulver
• 1 Esslöffel Butter
• 1 dl Hühnerbouillon
• 1 dl Saucenrahm
• 0,5 Bund Schnittlauch

1. Den Backofen auf 80 Grad vorheizen und eine Platte mitwärmen.

2.Die Pouletbrüstchen mit Zitronensaft beträufeln, beidseitig dünn mit
Senf bestreichen und mit Salz sowie Pfeffer würzen. In der heissen
Bratbutter bei mittlerer Hitze je nach Grösse 5–8 Minuten braten.
Sofort in die vorgewärmte Platte geben und im 80 Grad warmen Ofen
20–30 Minuten nachgaren lassen.

3.Den Bratensatz mit Noilly Prat auflösen und durch ein Siebchen giessen.
Für die Zubereitung der Sauce beiseite stellen.

4.Die Schalotte schälen und fein hacken. Den Ingwer ebenfalls schälen
und fein reiben. Beide Zutaten in etwas Butter andünsten. Mit dem
Bratensatz und der Bouillon ablöschen. Den Safran beifügen und alles
zur Hälfte einkochen lassen. Dann den Rahm dazugissen und die Sauce
noch so lange kochen lassen, bis sie leicht bindet. Mit Salz und Pfeffer
abschmecken.

5.Zum Servieren die Pouletbrüstchen schräg in Scheiben aufschneiden,
mit Sauce umgiessen und den Schnittlauch mit einer Schere darüber
schneiden.

Der Küchenchef vom Chappeli wünscht Ihnen en Guete

Claudio Grisotto

Agenda
Gewerbeverein

Gwerbler-Stamm
jeweils ab 11 Uhr
Restaurant JaVa4
Hegnau-Volketswil

7. Juni 2019

6. Juli 2019

3. August 2019

6. September 2019

GVV/IVV-Fyrabigbier
ab 17.30 bis ca. 18.30 Uhr
Einkaufszentrum Inside
Industriestrasse/
Hofwiesenstrasse 4
Volketswil

27. Juni 2019

29. August 2019

26. September 2019

Vorstand Gewerbeverein

Nächste
Gewerbezeitung
1. Oktober 2019

Redaktions- und
Anzeigenschluss
17. September 2019

Redaktionelle Beiträge:
hj.fels@gmx.ch

Anzeigenaufträge:
info@gewerbezeitungen.ch

Präsident

Tel. 079 794 03 67
welcome@stephan-ulrich.ch

Vize-Präsident, PR, Medien,
Presse, Redaktion

Tel. 044 945 15 85
hj.fels@gmx.ch

Sekretariat

Tel. 044 945 06 26
s.rickenbach@riedgarage.ch

Kassier

Tel. 079 665 90 68
j.egli@datisca.ch

5+ Anlass,
wiederkehrende Anlässe

Tel. 044 946 33 66
info@physio-wuffli.ch

Stephan Ulrich
Fotografie Stephan Ulrich
Im Zentrum 23
8604 Volketswil

Hansjürg Fels

Ackerstrasse 124
8604 Volketswil

Susanne Rickenbach
Ried-Garage AG Volketswil
Juchstrasse 2a
8604 Hegnau

Jürg Egli
Datisca AG
Hauflandweg 32
8605 Gutenswil

Heidy Wuffli
Physiotherapie H. Wuffli
Im Zentrum 3
8604 Volketswil
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